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Пояснювальна записка

Навчальний курс “Економічна теорія” входить до циклу загальноосвітніх економічних дисциплін, є методологічною основою інших економічних дисциплін. 
Економічна освіта стає важливою і невід'ємною частиною складного процесу формування сучасного типу особистості. Економічна освіченість студентів дає можливість вільно володіти економічними поняттями і категоріями, уміти прогнозувати розвиток об'єктивних економічних процесів, вибирати за результатами аналізу найбільш ефективні способи вирішення проблем і приймати управлінські рішення, по-новому сприймати економічне зростання через такі економічні категорії, як ринок, конкуренція, підприємництво, маркетинг, менеджмент та ін. Сьогодні спеціалісту будь-якого профілю життєво необхідно грамотно економічно мислити, що неможливо без вивчення економічної теорії. Саме вивчення економічної теорії дозволяє проникнути в таємниці економічного життя, зрозуміти його рушійні сили. Без знання економічної теорії в сучасних умовах не можна свідомо та компетентно сприймати дійсність, вміти вирішувати найскладніші завдання господарської практики, знати об’єктивні економічні залежності, принципи управління виробництвом, методи і важелі господарювання.

Мета курсу: формування системи знань про економічні відносини як суспільну форму виробництва, проблеми ефективного використання обмежених виробничих ресурсів і шляхи забезпечення суспільних потреб у різних суспільно-економічних формаціях.
Завдання: вивчення загальних засад економічного життя суспільства; розкриття закономірностей розвитку економічної системи та діалектики взаємозв’язку її структурних елементів; з’ясування механізму дії економічних законів і механізму їх використання в процесі господарської діяльності; визначення принципових рис основних соціально-економічних систем та напрямів їх еволюції, ролі економічної теорії в розробленні шляхів планомірної трансформації економіки в соціально-орієнтовану економічну систему.
Предмет: економічні відносини в їх єдності з продуктивними силами, політичними, ідеологічними, національними та іншими інститутами суспільства; засоби за допомогою яких можливе досягнення конкретних економічних цілей.
В процесі вивчення економічної теорії студенти повинні знати:
· сутність економічних законів та явищ;
· механізм дії економічних законів;
· основні риси ринкової економіки;
· сутність ринку та його інфраструктури;
· систему відносин власності;
· процеси роздержавлення і приватизації;
· товарно-грошові відносини в ринкових умовах;
· принципи та джерела формування доходів населення;
· інфляційні процеси в економіці України;
· розвиток та особливості підприємництва в Україні;

· маркетингові методи господарювання;

· менеджмент як наукову систему управління;

· тенденції розвитку світового господарства;

· проблеми відтворення та інтеграції економіки України в світовий ринок.

Студент повинен уміти:
· давати наукове тлумачення особливостей формування та розвитку товарно-грошових відносин у ринковій економіці;
· орієнтуватися в глобальних проблемах економічного розвитку світо-господарських зв’язків, інтеграції України в систему міжнародного поділу праці;

· здійснювати ґрунтовний аналіз соціальної спрямованості господарської діяльності й економічного становища населення в окремих країнах;
· приймати практичні рішення щодо оптимального застосування набутих знань під час виконання своїх професійних обов’язків.
Форми поточного контролю – опитування, тестування.

Форма підсумкового контролю – екзамен.

Тематичний план

для студентів денної форми навчання

	№ з/п
	Назви тем
	Кількість годин
	Форма 
контролю

	
	
	Усього
	у тому числі:
	

	
	
	
	лекції
	семінари
	самостійні
	

	Модуль 1. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО 
РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

	1
	Економічна теорія як наука
	8
	2
	-
	6
	Опитування, тестування

	2
	Основні проблеми організації економіки
	9
	1
	2
	6
	Опитування

	3
	Основи суспільного виробництва
	9
	1
	2
	6
	Опитування, тестування

	4
	Форми власності і економічні системи
	12
	2
	2
	8
	Опитування, тестування

	5
	Форми організації суспільного виробництва
	8
	2
	-
	6
	Опитування, тестування

	6
	Гроші як економічна категорія. 
Інфляція
	10
	2
	2
	6
	Опитування, тестування

	Модуль 2. Теоретичні основи ринкової економіки.

Закономірності розвитку світового господарства

	7
	Ринкова організація економіки
	8
	2
	-
	6
	Опитування, тестування

	8
	Соціально-культурна сфера в умовах ринкової економіки
	9
	1
	2
	6
	Опитування, тестування

	9
	Теоретичні основи підприємництва в СКС
	7
	1
	-
	6
	Опитування, тестування

	10
	Управління в ринковій економіці
	8
	2
	2
	4
	Опитування, тестування

	11
	Доходи населення і соціальна політика
	10
	2
	2
	6
	Опитування, тестування

	12
	Світове господарство
	10
	2
	2
	6
	Опитування, тестування

	Усього
	108
	20
	16
	72
	Екзамен


Тематичний план

для студентів заочної форми навчання

	№ з/п
	Назви тем
	Кількість годин
	Форма 
контролю

	
	
	Усього
	у тому числі:
	

	
	
	
	лекції
	семінари
	самостійні
	

	Модуль 1. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО 
РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

	1
	Економічна теорія як наука
	9
	1
	-
	8
	

	2
	Основні проблеми організації економіки
	7
	1
	-
	6
	

	3
	Основи суспільного виробництва
	11
	1
	2
	8
	

	4
	Форми власності і економічні системи
	9
	1
	-
	8
	

	5
	Форми організації суспільного виробництва
	9
	1
	-
	8
	Контрольна робота

	6
	Гроші як економічна категорія. Інфляція
	9
	1
	2
	6
	

	Модуль 2. Теоретичні основи ринкової економіки.

Закономірності розвитку світового господарства

	7
	Ринкова організація економіки
	9
	1
	-
	8
	

	8
	Соціально-культурна сфера в умовах ринкової економіки
	9
	1
	-
	8
	

	9
	Теоретичні основи підприємництва в СКС
	7
	1
	-
	6
	

	10
	Управління в ринковій економіці
	9
	1
	2
	6
	

	11
	Доходи населення і соціальна політика
	9
	1
	-
	8
	Контрольна робота


	12
	Світове господарство
	11
	1
	2
	8
	

	Усього
	108
	12
	8
	88
	Екзамен


ЗМІСТ ДИСЦИПЛІНИ

Модуль І. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

Тема 1. Економічна теорія як наука
Зародження економічної теорії. Поняття “Економіка”, “Економічна теорія”. Становлення та основні етапи розвитку економічної теорії як науки. Меркантилізм. Фізіократи. Англійська класична політична економія. Марксистська економічна школа. Маржиналізм.

Основні напрями сучасної економічної теорії. Неокейнсіанство. Неокласицизм. Інституціонально-соціальний напрямок. Економічна думка в Україні.
Предмет економічної теорії. Об’єкт вивчення економічної теорії. Структура виробничих відносин: соціально-економічні відносини, організаційно-економічні відносини, конкретно-економічні відносини, загальні організаційно-економічні відносини. Економічні терміни та поняття. Економічні категорії. Класифікація економічних законів. Загальні економічні закони. Специфічні економічні закони.
Тема 2. Основні проблеми організації економіки

Поняття потреби, моделі ієрархії людських потреб, засоби задоволення людських потреб. Класифікації економічних потреб. Економічний закон зростання потреб. Економічний інтерес. Суб’єкти економічних інтересів. Класифікація товарів

Виробничі ресурси. Матеріальні ресурси. Використання ресурсів праці, землі, капіталу. Обмеженості економічних ресурсів. Класифікація виробничих ресурсів. Ефективне використання ресурсів. Закон рідкості ресурсів. Альтернативна вартість. Ефективність використання ресурсів.
Економічне зростання. Типи економічного зростання. Екстенсивний тип економічного зростання. Інтенсивний тип економічного зростання.
Тема 3. Основи суспільного виробництва

Сутність і структура суспільного виробництва. Сфери суспільного виробництва. Основне виробництво. Виробнича інфраструктура. Соціальна інфраструктура. Галузева структура суспільного виробництва. Матеріальне виробництво. Нематеріальне виробництво. Форми поділу праці: міжнародний, загальний, частковий, одиничний, операційний. Міжгалузевий поділ праці. Частковий поділ. Одиничний поділ. Операційний поділ. Фази суспільного виробництва: виробництво, розподіл, обмін, споживання.

Основні фактори суспільного виробництва, їх взаємодія. Особистий фактор виробництва. Уречевлені фактори виробництва. Екологічний фактор. Засоби виробництва. Предмети праці. Засоби праці. Функція робітника. Функція засобів виробництва. Зміст праці.
Поняття “Ефективність”. Економічна ефективність суспільного виробництва. Продуктивність праці.
Тема 4. Форми власності і економічні системи
Поняття “Власність”. Власність як економічна категорія. Об’єкти власності. Суб’єкти власності.
Тип власності. Форма власності. Вид власності. Приватна власність. Суспільна власність. Державна власність. Особиста власність. Колективна власність. Інтелектуальна власність. Змішана власність.
Економічна система. Типи економічних систем. Командна економіка. Ринкова економіка. Традиційна економіка. Змішана економічна система. 
Тема 5. Форми організації суспільного виробництва

Основні форми господарювання. Натуральне виробництво, його характерні риси.

Товарне виробництво, його характерні риси. Передумови виникнення товарного виробництва. Суспільний поділ праці. Економічна відособленість виробників.
Товар. Послуга. Властивості товару. Споживна вартість. Суспільна споживна вартість. Мінова вартість. Економічна категорія “вартість”. Закон вартості.
Тема 6. Гроші як економічна категорія. Інфляція
Сутність грошей. Концепції походження грошей. Еволюційна концепція. Раціоналістична концепція. 

Форми грошей. Функції грошей.

Інфляція. Причини та сутність інфляції. Причин інфляції. Темпи інфляції. Шляхи подолання інфляції. Грошова реформа.
Модуль 2. Теоретичні основи ринкової економіки.

Закономірності розвитку світового господарства

Тема 7. Ринкова організація економіки
Сутність ринку. Передумови виникнення ринку. Характерні ознаками ринку. Засади ринкової економіки. Основні функції ринку. Регулююча функція. Стимулююча функція. Функція економічного відбору. Інтегруюча функція. Структура ринку.
Ринковий механізм. Складові елементи ринкового механізму. Попит. Ціна попиту. Закон попиту. Пропонування. Ціна пропонування. Закон пропонування. Ціна рівноваги. Конкуренція.
Інфраструктура ринку. Елементи ринкової інфраструктури. Організаційно-технічна інфраструктура. Фінансово-кредитна інфраструктура. Інформаційно-дослідницька інфраструктура. Законодавча інфраструктура.
Тема 8. Соціально-культурна сфера в умовах ринкової економіки

Соціально-культурна сфера. Зміни в СКС в Україні. Аспекти діяльності організацій СКС. Соціокультурний аспект. Економічний аспект. Основні напрямки культурних потреб. Інформаційні послуги. Типи економіки культури в залежності від механізму її фінансування. “Романський” тип економіки культури. “Німецький” тип економіки культури. “Англо-американський” тип економіки культури.
Основні джерела формування фінансових ресурсів організацій СКС. Моделі культурної політики держави. Причини кризової ситуації в СКС.

Пріоритетні напрямки соціально-економічного регулювання в сфері культури. Інструментарій державного регулювання діяльності закладів СКС. Правове регулювання. Адміністративне регулювання. Непряме економічне регулювання.
Тема 9. Теоретичні основи підприємництва в СКС

Підприємництво. Підприємливість. Підприємець. Підприємництво як економічна категорія. Функції підприємницької діяльності. Ресурсна функція. Організаційна функція. Творча функція. Мета підприємництва. Принципи підприємництва в Україні.

Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності СКС. Класифікація за формами власності в Україні. Класифікація за організаційно-правовими формами підприємницької діяльності. Державне підприємництво. Класифікація за видом продукту. Класифікація за цільовим напрямком діяльності. Художня творчість. Культурне просвітництво. Класифікація за способом господарської діяльності.
Некомерційна організація. Некомерційне господарювання. Установа. Фонд. Заклад. Комерційна організація.
Тема 10. Управління в ринковій економіці

Управління. Завдання управління. Результат управлінської праці. Вертикальний поділ управлінської праці. Стилі управління. Горизонтальний поділ праці. Управління виробництвом. Управління інноваціями. Управління маркетингом. Управління фінансами. Управління персоналом. Управління еккаутингом.
Менеджмент. Менеджер. Підприємець. Функції менеджменту. Планування. Організація. Мотивація. Координація. Контроль. Схема проведень маркетингових досліджень. 

Маркетинг. Функції маркетингу. Концепції маркетингу.

Тема 11. Доходи населення та соціальна політика

Доходи населення. Основні джерела доходів населення. Заробітна плата. Позичковий відсоток. Прибуток. Рента. Підприємницькі доходи. Трансферти. Інші доходи населення. Грошові доходи. Натуральні доходи. Диференціація доходів.

Заробітна плата як основне джерело доходів населення. Чинники диференціації заробітної плати. Форми оплати праці. Погодинна, відрядна, номінальна заробітні плати. Реальна заробітна плата.

Соціальна політика держави. Завдання соціальної політики держави. Споживчий кошик. Методи соціального захисту. Вид соціального забезпечення. Особливості розподілу суспільних фондів споживання.
Тема 12. Світове господарство

Світове господарство. Міжнародний поділ праці. Міжнародна спеціалізація. Тенденції розвитку світової економіки. Структура світового господарства. Глобалізація економіки.
Міжнародні економічні відносини. Форми світового співробітництва.

Ознаки глобальних проблем за методикою ООН. Глобальні проблеми сучасності.
ПЛАН ЛЕКЦІЙНИХ, СЕМІНАРСЬКИХ ЗАНЯТЬ.

ЗАВДАННЯ ДЛЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ І САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТІВ
Модуль І. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

Лекція №1
Економічна теорія як наука
1. Виникнення та розвиток економічної теорії.

2. Основні напрями сучасної економічної теорії.

3. Предмет економічної теорії. Економічні закони та категорії.
Питання для самоперевірки

1. Визначте основні етапи розвитку економічної теорії.

2. Охарактеризуйте внесок класиків політичної економії А.Сміта, Д.Рікардо в економічну теорію.
3. Які сучасні економічні теорії вам відомі та в чому полягає принципова різниця між ними?

4. Що є предметом економічної теорії?
Завдання для самостійної роботи
1. Які функції виконує економічна теорія?
2. Якими методами дослідження користується економічна теорія?
3. Особливості розвитку економічної теорії в Україні.

4. Економічна політика держави на сучасному етапі.

5. Назвіть найвидатніших українських економістів, розкрийте їх внесок у світову економічну науку.
6. Чим відрізняються економічні закони від законів природи?
7. Чому на вашу думку необхідно вивчати курс економічної теорії?

8. Яке практичне значення має економічна теорія?
Література: 16, 19, 20, 30, 45, 64, 71, 80, 81, 82.
Лекція №2

Основні проблеми організації економіки

1. Економічні потреби та інтереси. Закон зростання потреб.

2. Проблема вибору та альтернативна вартість.

3. Шляхи зростання виробничих можливостей.

Питання для самоперевірки

1. Що таке ресурси? Які різновиди виробничих ресурсів ви знаєте?

2. Класифікація потреб.

3. Класифікація економічних інтересів.

4. Класифікація товарів та послуг.

Завдання для самостійної роботи

1. Як виникають потреби? Породжуються вони виробничою діяльністю чи їх формує людина?

2. У чому полягає закон рідкості ресурсів? 

3. У чому полягає взаємозв'язок потреб та інтересів? 

4. У чому полягає проблема організації економіки?

Семінарське заняття №1

1. Основні напрями сучасної економічної теорії.

2. Розвиток економічної думки України.

3. Предмет і функції економічної теорії.

4. Економічні закони та категорії. Закон зростання потреб.

5. Типи економічного зростання.

Література: 14, 20, 23, 25, 28, 30, 46, 51, 54, 70, 87.
Лекція №3

Основи суспільного виробництва

1. Суспільне виробництво: суть, структура.
2. Основні фактори суспільного виробництва.

3. Ефективність суспільного виробництва.
Питання для самоперевірки

1. У чому полягає суть суспільного виробництва?
2. Матеріальне та нематеріальне виробництво.

3. Висвітліть взаємозв’язок факторів виробництва.
Завдання для самостійної роботи

1. Що являє собою невиробнича сфера і чи потрібна вона суспільству?

2. Які фази включає суспільне виробництво?
3. Що таке суспільний продукт?
4. У чому спільність і відмінність економічної та соціальної ефективності?

5. Назвіть економічні та соціальні показники ефективності виробництва та способи їх розрахунку.

Семінарське заняття №2

1. Що таке суспільне виробництво та яка його структура?
2. Назвіть основні фактори суспільного виробництва.

3. Що таке економічні інтереси?
4. У чому полягає обмеженість виробничих ресурсів?
5. Розкрити проблеми організації економіки.

Література: 14, 20, 22, 25, 28, 30, 32, 38, 40, 47, 48, 70.
Лекція №4
Форми власності та економічні системи.

1. Відносини власності як основа економічної системи.
2. Форми власності в економіці України.
3. Зміст економічної системи. Типи економічних систем.
Питання для самоперевірки

1. Що таке власність як економічна категорія?
2. Які є типи, форми та види власності?
3. Якими критеріями визначається тип економічної системи?

4. Як у економічній науці відбувається процес еволюції визначення категорії “власність”?

5. Що таке суб’єкт та об’єкт власності?

6. Що є первинним у взаємовідносинах: власність як економічна категорія чи як юридична категорія?

Завдання для самостійної роботи

1. Що таке відносини власності та яка їхня структура?

2. Охарактеризуйте відносини власності в галузі культури.

3. Які форми власності Ви знаєте та чим вони принципово відрізняються одна від одної? 

4. Основні права власності: право володіння, користування, розпорядження.
5. Роздержавлення та приватизація власності в Україні.
6. Розкрийте специфіку інтелектуальної власності.
7. Які економічні системи Ви знаєте?

8. Зробіть порівняльний аналіз будь-яких двох економічних систем. 
9. Яка, на Вашу думку, економічна система сформується в Україні та чому?

Семінарське заняття №3

1. Відносини власності як основа економічної системи.

2. Форми власності в економіці України.

3. Особливості роздержавлення та приватизації в Україні.

4. Зміст економічної системи.

5. Типи економічних систем
.

Література:  15, 28, 30, 32, 33, 49, 52, 53, 59, 62, 63, 73, 85.
Лекція №5

Форми організації суспільного виробництва

1. Натуральне виробництво.
2. Товарне виробництво: умови виникнення та характерні риси.

3. Товар та його властивості. Закон вартості.

Питання для самоперевірки
1. Які основні типи суспільного виробництва? 
2. Що таке товарне виробництво?

3. Чому для існування товарного виробництва необхідні дві умови: суспільний поділ праці та економічна відособленість виробників?

4. Охарактеризуйте поняття товар. За яких умов продукт праці стає товаром?

Завдання для самостійної роботи

1. Суспільний поділ праці.

2. Величина вартості товару та фактори, що впливають на неї.
3. Розвиток товару та товарного виробництва за сучасних умов.

Література: 15, 19, 20, 28, 30, 40, 47, 51, 70.
Лекція №6
Гроші як економічна категорія. Інфляція
1. Виникнення та розвиток грошових відносин.

2. Форми та функції грошей.

3. Причини та сутність інфляції.
Питання для самоперевірки

1. Що таке гроші?
2. Назвіть функції грошей.
3. У чому суть законів грошового обігу?
4. У чому полягає суть інфляції?
5. Які види та форми інфляції ви знаєте?
6. Охарактеризуйте темпи інфляції.
7. Назвіть заходи боротьби з інфляцією.

Завдання для самостійної роботи

1. Які основні концепції грошей?
2. Антиінфляційна політика держави.
3. Основні шляхи подолання інфляції.
4. У чому полягають особливості сучасної інфляції?

Семінарське заняття №4

1. Товарне виробництво: умови виникнення та характерні риси.

2. Товар і його властивості.

3. Закон вартості.

4. Суть, функції, форми грошей.

5. Суть, причини та наслідки інфляції.

Література: 15, 19, 31, 28, 56, 68, 74.
Модуль 2. Теоретичні основи ринкової економіки.

Закономірності розвитку світового господарства

Лекція №7

Ринкова організація економіки.

1. Визначення ринку, його сутність, функції, структура.

2. Ринковий механізм та його елементи.

3. Інфраструктура ринку.

Питання для самоперевірки

1. Суть ринкової економіки.

2. Функції та види ринку.

3. Структури ринку.

4. Розкрийте поняття ринковий механізм.

5. Назвіть основні елементи ринкової інфраструктури. 

Завдання для самостійної роботи

1. Що таке ринок і які основні ознаки ринку?

2. Охарактеризуйте економічне призначення ринку.
3. Розкрийте поняття попит, пропонування, ринкова ціна.

4. Сутність конкуренції. Монополія.

5. Види конкуренції.

6. Антимонопольне законодавство.

7. Охарактеризуйте основні види ринку.

8. Назвіть основні шляхи переходу до ринкової економіки? У чому їхні переваги та недоліки?

Література: 15, 17, 18, 20, 22, 25, 31, 50, 55, 67, 84.
Лекція №8
Соціально-культурна сфера в умовах ринкової економіки

1. Функціонування соціально-культурної сфери в ринкових умовах.
2. Фінансування сфери культури з різних джерел.
3. Необхідність державного регулювання розвитку культури та мистецтва.
Питання для самоперевірки

1. Що таке СКС?
2. Зміни в соціально-культурній сфері в України.

3. Соціокультурний та економічний аспекти діяльності організацій СКС.

4. Основні джерела формування фінансових ресурсів організацій СКС.
5. Моделі культурної політики держави.
Завдання для самостійної роботи

1. Назвіть основні напрямки культурних потреб.

2. Чим характеризується кризова ситуація в СКС?
3. Інструментарій державного регулювання діяльності закладів СКС.
4. Державне управління в соціально-культурній сфері.
Семінарське заняття №5

1. Виникнення, суть і функції ринку.
2. Механізм ринкового саморегулювання.

3. Особливості ринкових відносин в Україні.
4. Фінансування сфери культури.

5. Державне регулювання розвитку культури та мистецтва.
Література:17, 20, 24, 23, 27, 31, 33, 42, 65, 69.
Лекція №9

Теоретичні основи підприємництва в СКС

1. Сутність підприємництва.
2. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності в СКС.
3. Комерційна та некомерційна діяльність в СКС.
Питання для самоперевірки

1. У чому полягає суть підприємництва?

2. Основні функції підприємницької діяльності в СКС.
3. Мета та принципи підприємництва.

4. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності СКС

5. Некомерційна діяльність в СКС.
Завдання для самостійної роботи

1. Умови формування системи підприємництва в Україні.

2. Чи достатньо для відтворення підприємницьких структур в Україні економічних передумов?

3. За якими принципами здійснюється підприємництво в Україні?

4. Державне регулювання розвитку СКС.
5. Різноманітність форм підприємницької діяльності.
6. Особливості становлення малих підприємств в галузі СКС.
Література: 15, 17, 20, 24, 26, 31, 34, 35, 36, 54, 58.
Лекція №10

Управління в ринковій економіці

1. Особливості управління в ринкових умовах.
2. Суть і значення менеджменту.
3. Маркетингове забезпечення управління.
Питання для самоперевірки

1. Розкрийте поняття управління.

2. Визначте завдання управління.

3. Вертикальний та горизонтальний поділ управлінської праці.
4. Основні стилі управління.

5. Що таке менеджмент?
6. Назвіть функції менеджменту.

7. Що таке маркетинг?

8. Функції маркетингу.

9. Концепції маркетингу.

Завдання для самостійної роботи
1. Охарактеризуйте стилі управління.

2. Послідовність проведень маркетингових досліджень.

3. Чому сучасному менеджеру необхідне чітке усвідомлення мети культури?
4. У чому специфіка мети культури у порівнянні з виробничою сферою?
Семінарське заняття №6

1. Сутність підприємництва в СКС.

2. Формування системи підприємництва в Україні.

3. Комерційна і некомерційна діяльність в СКС.

4. Суть і значення менеджменту в СКС.

5. Концепції управління маркетингом
Література: 14, 21, 23, 27, 29, 31, 44, 58.
Лекція №11
Доходи населення і соціальна політика

1. Доходи населення та їх диференціація

2. Заробітна плата як основне джерело доходів населення.
3. Соціальна політика держави.
Питання для самоперевірки

1. Визначте основні джерела доходів населення.

2. У чому полягає сутність розподілу доходів?

3. Сутність заробітної плати.

4. Номінальна та реальна заробітна плата.

5. У чому полягає сутність соціальної політики держави в умовах ринкової економіки?

Завдання для самостійної роботи

1. Визначте показники рівня життя.

2. Споживчий кошик і мінімальна заробітна плата.

3. Зайнятість населення та її основні форми.

4. Особливості зайнятості та безробіття в Україні.
Семінарське заняття №7

1. Доходи населення та їх диференціація.

2. Показники рівня життя.

3. Заробітна плата: суть, форми і системи.

4. Особливості зайнятості та безробіття в Україні.

5. Соціальна політика держави.

Література: 15, 16, 18, 20, 22, 31, 39, 57, 60.
Лекція №12
Світове господарство

1. Суть і тенденції розвитку світового господарства.

2. Міжнародні економічні відносини.

3. Економічні аспекти глобальних проблем сучасності.

Питання для самоперевірки

1. Розкрийте  поняття світове господарство.

2. Що таке міжнародний поділ праці?

3. Тенденції розвитку світової економіки.

4. Структура світового господарства.

5. Форми світового співробітництва.

6. Суть глобальних проблем сучасності.

Завдання для самостійної роботи
1. Охарактеризуйте основні тенденції розвитку світового господарства.

2. Які фактори зумовлюють взаємозалежність держав сучасного світу?

3. Визначте основні суперечності світового господарства.

4. Чому міжнародний поділ праці є необхідною умовою існування світового господарства?

5. У чому полягає об’єктивна необхідність інтеграції України у світове господарство?
6. Визначте основні шляхи подолання глобальних проблем людства.

Семінарське заняття №8

1. Суть і тенденції розвитку світового господарства.

2. Міжнародні економічні відносини.

3. Міжнародна економічна інтеграція та необхідність включення економіки України в систему світового господарства.

4. Економічні аспекти глобальних проблем. Суть глобальних проблем сучасності.

5. Сучасні форми прояву та можливості розв’язання глобальних проблем людства.

Література: 15,16, 20, 28, 31, 41, 43, 66, 82, 76. 83, 86.
ОПОРНИЙ КОНСПЕКТ ЛЕКЦІЙ
МОДУЛЬ 1. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

Тема 1. Економічна теорія як наука.
1. Виникнення та розвиток економічної теорії.

2. Основні напрями сучасної економічної теорії.

3. Предмет економічної теорії. Економічні закони та категорії.
1. Виникнення та розвиток економічної теорії

Економіка як наука, як систематизоване знання про суть господарської діяльності, тобто певна система поглядів, знань, законів, що відображають господарське життя людського суспільства, виникла в період становлення капіталізму у XVII – XVІIІ ст. Однак, людство з давніх часів цікавилось економічними умовами свого існування. Так, економічна думка, як певна сума поглядів на господарські явища, зародилася ще в стародавньому світі. У найдавніших письмових джерелах Єгипту, Месопотамії, Індії, Китаю можна знайти питання економічної політики і управління державою. У творах мислителів стародавнього Риму, Індії, Китаю міститься спроба з'ясувати загальні принципи економічного розвитку.

Вперше поняття економіка ввів грецький мислитель Аристотель (III ст. до н. е.). Описуючи організацію господарства в маєтку рабовласника, він фактично обґрунтував суть економіки як науки про домашнє господарство: грецьке ойкос означає дім, господарство, номос – правило, закон (буквально: “правило ведення господарства”) – господарська діяльність суспільства, а також взагалі сукупність відносин, що складаються в системі виробництва, розподілу, обміну та споживання.
За часів капіталістичних відносин, у період формування та розвитку ринку, обміну та торгівлі, з'явилася потреба у вивченні закономірностей функціонування економіки в цілому. Економічна наука почала надавати рекомендації виробництву, без яких останнє удосконалюватись вже не могло.

Етапи розвитку економічної науки:

1) ХV – ХVІІІ ст. Меркантилізм (від іт. “mercante” – купець, торговець). Меркантилізм зародився в країнах Західної Європи (у період зародження капіталізму в Англії). Теоретичні узагальнення еко-номічних проблем стосувалися у першу чергу проблем торгівлі. Виражаючи інтереси торгової буржуазії, це вчення було спрямоване проти феодалізму. Об'єктом досліджень меркантилістів був обіг,     зокрема багато уваги приділялося зовнішній торгівлі. Саме обіг вважався тією сферою, де створюється багатство. Формою багатства є золото – гроші, а шляхом збагачення – зовнішня торгівля. Найвидатнішими представниками меркантилізму є: Томас Мен, Уільям Стаффорд (Англія), Б.Даванзатті, Г.Скаруффі (Італія).
2) Фізіократія (від фр. “physiocrates”, гр. “physis” – природа, “cratos” – влада, означає – “влада природи”). Вперше об'єктом вивчення сферу виробництва зробили французькі економісти, які назвали себе фізіократами. Фізіократи запровадили поняття чистого продукту (ціна виробленого продукту за відрахуванням витрат виробництва). Вони вважали, що саме чистий продукт визначає приріст народного багатства (що в цілому правильно). Джерелом багатства вважали виробництво, а саме працю у сільському господарстві, багатством є продукти сільського господарства. Земля, на їхню думку, є найбільшою цінністю. Найвидатнішими представниками є: Ф.Кенне, А.Тюрго, В.Мірабо, Д.Норе.

3) Класична теорія. Особливий вплив на розвиток світової економічної думки мала англійська класична політична економія. Найвидатнішим представником цього напрямку були Адам Сміт (1723-1790) і Давид Рікардо (1772-1823). Формою багатства вважали вартість (цінність блага), яка створюється суспільно корисною працею у всіх галузях господарства. Шлях збагачення – отримання додаткової вартості. Вартість, яка приносить додаткову вартість називається капіталом. Досліджували виробництво й обіг, зроблено спробу розкрити суть товарно-грошових відносин, науково обґрунтувати походження прибутку.

4) Марксизм: К. Маркс (1818-1883) продовжив розвиток класичної теорії, зокрема, завершив трудову теорію вартості, ринок, суспільне відтворення. Він доповнив економічне вчення А. Сміта соціальними питаннями, після чого розвиток виробництва почали називати соціально-економічним. Головна праця К.Маркса – “Капітал”.

5) Маржиналізм (фр. marginale – граничний). Як напрям економічної науки виник у середині ХІХ ст. Засновники: Карл Менгер, Вільям Стенлі Джевонс, Леон Вальрас. Основою маржиналізму є теорія граничної корисності, згідно якої ринкова ціна товару визначається не суспільно необхідними витратами праці, а ступенем насичення потреби у ньому, корисністю останньої одиниці запасу певного виду товарів. Вартість товару визначається не виробництвом, а формується на ринку.

2. Основні напрями сучасної економічної теорії
Кінець ХІХ – початок ХХ ст. супроводжувались значними змінами в соціально-економічному та політичному житті країн Західної Європи та США. На початку ХХ ст. монополія становить основу економіки і політики більшості розвинутих держав. Ця стадія неоднозначно трактувалась представниками різних напрямів і шкіл економічної теорії. 

Кінець ХІХ – початок ХХ ст. супроводжувались значними змінами в соціально-економічному і політичному житті країн Західної Європи та США. На початку ХХ ст. монополія становить основу економіки та політики більшості розвинутих держав. Ця стадія неоднозначно трактувалась представниками різних напрямів і шкіл економічної теорії.

Сучасні школи економічної думки можна умовно об’єднати в три основні напрямки:

а) Неокласична економічна теорія. Представники цього напрямку висунули теорію загальної економічної рівноваги. Заперечують необхідність державного втручання в економіку.

в) Посткейнсіанство (назва походить від імені всесвітньо відомого англійського економіста Джона Мейнарда Кейнса (1883-1946)). Розробляє концепції державно-монополістичного регулювання економіки. Ринок не може забезпечити “ефективний попит”, тому його має стимулювати держава за допомогою кредитно-грошової та бюджетної політики. Ця політика повинна заохочувати приватні інвестиції та зростання споживчих витрат таким чином, щоб сприяти найшвидшому збільшенню національного доходу.

с) Інституціоналізм (від лат. “institutio” – спосіб дії, звичай, настанова, вказівка) течія економічної думки, виник наприкінці на початку ХХ ст. Інституціоналізм ґрунтується переважно на позаекономічному тлумаченні суті господарських процесів у ринковому суспільстві. Рушійними силами економічного розвитку вважаються соціальні явища, як політичного, правового, етичного, морального, психологічного, технічного, так і економічного характеру – такі, як держава та профспілки, конкуренція та монополія, технічний прогрес і наука, сім'я та традиції, право й етичні норми, звичаї та мораль тощо. Усе це було об'єднано спільним терміном – інститути, або інституції, що й дало назву цьому економічному напряму.

3. Предмет економічної теорії. Економічні закони та категорії
Питання предмету економічної теорії є дискусійним в економічній науці. Різні школи по-різному визначають предмет економічної теорії. Перші уявлення про неї полягали в тому, що вона вивчає створення та використання матеріальних благ, тобто є наука про багатство. В останні роки широко розповсюджується підхід до предмету економічної теорії, який спирається на використання поняття обмежених ресурсів. Економічна теорія досліджує проблеми ефективного використання обмежених виробничих ресурсів або управління ними з метою досягнення максимального задоволення матеріальних потреб людини.

Щоб з’ясувати предмет даної науки, необхідно розкрити суть, принаймні, двох найважливіших категорій: “економіка” та “економічна теорія”. Теорія – це форма наукового пізнання, яке дає уявлення про певну об’єктивну дійсність як цілісну систему. Отже, економічна теорія – наука про економіку як цілісну систему, в якій усе пов'язане, взаємозумовлене й субординоване.

Економічна теорія – суспільна наука, яка вивчає поведінку людей у виробництві, розподілі, обміні та споживанні матеріальних благ з метою задоволення потреб при обмежених ресурсах.

Предмет економічної науки – вивчення засобів, за допомогою яких можливе досягнення конкретних економічних цілей як окремою людиною, так і суспільством у цілому.
Досліджуючи предмет, економічна теорія робить висновки, узагальнення. Основне призначення та зміст економічної науки полягає у виявленні, врахуванні та використанні у практичній діяльності законів господарського розвитку. Адже всі економічні явища та процеси розвиваються під впливом економічних законів. Економічні закони – це найбільш стійкі, істотні, об'єктивні, причинно-наслідкові зв'язки у взаємозалежності в економічних явищах і процесах. 

Економічні закони об'єктивні, тобто діють незалежно від волі та свідомості людей. Вони виникають у процесі діяльності людей та здійснюються через неї. Економічні закони не створюються людьми як закони юриспруденції.

Система економічних законів та закономірностей має певну ієрархію, яка вибудовується відносно часу, глибини осягнення ними економічних процесів. Економічна наука класифікує економічні закони суспільства за такими групами:

1) всезагальні закони, які властиві будь-якому типу економічної системи (закон економії часу; зростання продуктивності праці; зростання потреб);

2) особливі економічні закони, дія яких обмежена в часі та виражають такі особливі економічні відносини, які є спільними для декількох типів економічних систем (закон товарного виробництва та ринку, закони грошового обігу);

3) специфічні економічні закони, що обмежені в часі та діють в умовах певного економічного ладу (наприклад капіталістичного чи соціалістичного; закон попиту на предмети розкоші).

Таким чином усі закони формують закономірності розвитку та є складовою предмета економічної теорії. Пізнаючи закони, економічна теорія з’ясовує як суспільство має здійснювати кінцевий вибір рідкісних ресурсів для виробництва товарів та послуг з метою досягнення максимального задоволення потреб людини.
Окрім економічних законів, економічна теорія вивчає економічні категорії. Економічні категорії – це узагальнюючі поняття, які виражають суттєві сторони економічних явищ і процесів (наприклад: щоб розкрити суть ринкової економіки, необхідно оволодіти цілою системою економічних категорій: товар, вартість, гроші, ціна, пропозиція тощо).

Отже, вивчення економічної теорії головним чином зводиться до пізнання економічних законів і категорій, які виражають глибинну суть конкретної економічної системи.

Тема 2. Основні проблеми організації економіки

1. Економічні потреби та інтереси. Закон зростання потреб.

2. Проблема вибору та альтернативна вартість.

3. Шляхи зростання виробничих можливостей.
1. Економічні потреби та інтереси. Закон зростання потреб

Необхідність у задоволенні того чи іншого бажання людини називається потребою. Потреби людини є безмеженими, крім того, вони мають тенденції зростання. Розвиток суспільства та людська фантазія спричиняють появу нових потреб. Характер походження потреб досить складний, але в їхній основі лежать дві визначальні причини. Перша має фізіологічний характер, тому що людина, як жива істота, потребує певних умов і засобів існування. Друга є результатом суспільних умов.

Закон зростання потреб – закон, що виражає внутрішньо необхідні, сталі й суттєві зв'язки між виробництвом і досягнутим рівнем задоволення потреб людей. Розвиток цих зв'язків сприяє появі нових потреб та засобів їхнього задоволення. Матеріальні потреби суспільства є безмежними, а економічні ресурси, що необхідні для задоволення цих потреб, є обмеженими. Закон зростання потреб означає не тільки появу нових потреб, але й зміну їх структури.

Між багатством суспільства та структурою його потреб існує чіткий взаємозв’язок: чим вищим є рівень прибутків громадян, тим більшою є частка потреб, пов’язаних із розвитком цивілізації та науково-технічним прогресом. Повною мірою закон зростання потреб спрацьовує у багатих суспільствах.

Класифікація потреб:

– за походженням: первинні (базові, фізіологічні), вторинні (викликані розвитком цивілізації);
– за засобами задоволення: матеріальні, нематеріальні;
– за способами задоволення: індивідуальні, колективні.

Економічні інтереси – це усвідомлені потреби існування різних суб'єктів господарювання. Інтерес виникає, коли задоволення потреби усвідомлюється як конкретна мета. Генезис інтересу полягає у відборі свідомістю найважливіших потреб для задоволення, реалізації їх. Економічні інтереси – це причина та умова взаємодії й саморозвитку економічних суб’єктів.

Класифікація економічних інтересів:

1. за ознакою суб’єктивності: особисті, колективні і суспільні інтереси;
2. за ступенем важливості: головні та другорядні;
3. за часовою ознакою: поточні, перспективні;
4. за об’єктом інтересів: майнові, фінансові, інтелектуальні, режиму праці та вільного часу;
5. за ступенем усвідомлення: дійсні та помилкові.
Суперечності інтересів мають як суб’єктивну (волюнтаризм) так і об’єктивну (відмінності в економічному положенні) причини. Інтереси приводяться в дію певним мотиваційним механізмом.

Із позицій виробництва людина – це не тільки його суб'єкт, але й кінцева мета. Суспільний продукт, пройшовши через розподіл і обмін, завершує свій шлях у споживанні, без чого будь-яке виробництво недоцільне. У споживанні задовольняються потреби людей. Усе, що здатне задовольняти потреби людей, називають благами. Деякі блага надані людині самою природою (повітря, сонячне тепло). Однак більшість благ людина створює спеціально, із метою задоволення своїх потреб. Продуктами людської праці, утвореними в процесі виробництва для подальшого обміну та споживання, є економічні (споживні) блага – товари та послуги.
Товар – продукт праці, який задовольняє певну потребу людини. Він виготовляється для обміну й реалізується шляхом купівлі-продажу.
Послуга – економічне благо, що не має матеріальної форми. Вона надається у вигляді цілеспрямованої корисної дії або обслуговування.

Класифікація товарів:
1. За ступенем довговічності: тривалого користування, короткотермінового користування;

2. За призначенням: промислового призначення (сировина, матеріали), споживчого призначення;

3. За співвідношенням: товари, що доповнюють один одного – комплементи (автомобіль та бензин), товари, що замінюють інші товари – субститути (кава / чай; літак / поїзд / автомобіль).

2. Проблема вибору та альтернативна вартість

Хоча потреби безпосередньо задовольняються як створеними людиною, так і подарованими природою благами, проте можливості для постійного задоволення потреб створюються лише завдяки наявності у країни, суспільства, окремих ресурсів.

Ресурси виробництва – це сукупність тих природних, соціальних, духовних сил, які можуть бути використані в процесі створення товарів, послуг та інших цінностей.

Класифікація виробничих ресурсів:

Матеріальні:
Природні – потенційно придатні для застосування у виробни-цтві природні сили та речовини, серед яких розрізняють “невичерпні” та “вичерпні” (а в останніх – “відновлювані” та “невідновлювані”).
Капітал – усі виробничі засоби, призначені для подальшого використання у процесі виробництва, серед яких розрізняють фінансовий капітал і фізичний (а, в останньому,  основний та оборотний).

Трудові (Людські) – населення у працездатному віці:

Праця – людська діяльність, що використовується у процесі виробництва.

Здатність до підприємницької діяльності – особлива здатність людини координувати чинники виробництва та впливати на його результативність.

Про обмеженість ресурсів свідчить проблема абсолютного вичерпання ресурсів та їхньої кількісної визначеності в певному місці й у певний час, а також їхній дефіцит. Наслідком обмеженості ресурсів є неможливість задоволення всіх потреб суспільства одночасно в будь-який визначений момент. Одним із центральних законів економічної теорії є закон рідкості ресурсів. Цей закон стверджує: блага є обмеженими, оскільки немає достатньо ресурсів, щоб виробити всі блага, які потребують люди для споживання.

Знання економічних законів допомагає розподілити виробничі ресурси таким чином, щоб результат виявився максимальним, тобто задоволення потреб споживача було б найбільш повним.

Проблема вибору: у зв’язку з обмеженою кількістю виробничих ресурсів, порівняно до масштабів потреб людини і суспільства, не-обхідно постійно робити вибір, на що використати ресурси. Кожен випадок вибору вимагає відмови від чогось, фактично, втрати можливості вибрати щось інше. Ця втрачена альтернатива називається альтернативною вартістю.

Альтернативна вартість – це вартість найбільш пріоритетного серед благ, одержання яких стає неможливим за обраного способу використання обмежених ресурсів. Альтернативною вартістю є цінність товару чи послуги, від яких відмовились.

Ефективність використання ресурсів передбачає:

1) повну зайнятість ресурсів, тобто використання у виробництві всіх придатних для цього ресурсів;

2) повний обсяг виробництва, тобто використання ресурсів суспільства в такій комбінації, що дозволяє досягти найкращого результату.

3. Шляхи зростання виробничих можливостей

Трудова діяльність людей завжди спрямована на більш повне задоволення потреб. Для цього безперервно вдосконалюється виробництво за допомогою науки та техніки. Обґрунтування шляхів розвитку господарства, які б постійно забезпечували високі результати праці, є одним з найважливіших питань економічної теорії. У цьому й полягає економічне зростання як матеріальна основа суспільного виробництва.

Економічне зростання – це кількісні та якісні зміни в суспільному виробництві, що ведуть до збільшення його кінцевих результатів.

Типи економічного зростання:

Екстенсивний – нарощування виробничих можливостей шляхом збільшення кількості виробничих ресурсів.

Інтенсивний – нарощування виробничих можливостей при кількісно незмінних ресурсів.

Інтенсифікація економіки – збільшення ролі та питомої ваги інтенсивного типу економічного зростання у процесі суспільного виробництва.

Тема 3. Основи суспільного виробництва

1. Суспільне виробництво: суть, структура.
2. Основні фактори суспільного виробництва.

3. Ефективність суспільного виробництва.
1. Суспільне виробництво: суть, структура

Для забезпечення життєдіяльності людини необхідні різноманітні блага, умови, певне середовище. Все це створюється у процесі суспільного виробництва.

Виробництво – процес взаємодії людини з природою з метою створення матеріальних та нематеріальних благ необхідних для існування та розвитку людського суспільства.

Виробництво за структурою складається з таких фаз: безпосереднього виробництва, розподілу, обміну та споживання. Воно послідовно проходить усі ці фази та одночасно перебуває в кожній з них у даний момент. Фази виробництва тісно між собою пов’язані, їх слід завжди розглядати як органічне ціле.

За характером економічної діяльності людей суспільне виробництво поділяють на три великі сфери (блоки галузей):

· Основне виробництво

· Виробнича інфраструктура

· Соціальна інфраструктура

Основне виробництво – це галузь матеріального виробництва, де безпосередньо виготовляються предмети споживання й засоби виробництва. Основне виробництво включає промисловість, сільське та лісове господарство, будівництво тощо.

Виробнича інфраструктура – це комплекс галузей, що обслуговують основне виробництво та забезпечують його ефективну економічну діяльність. До них належать транспорт, зв’язок, електроенергетичний комплекс, кредитно-фінансові заклади.

Соціальна інфраструктура – комплекс галузей, які безпосередньо пов’язані зі створенням загальних умов для відтворення робочої сили та забезпечення нормальної життєдіяльності людей. Ця сфера охоплює освіту, охорону здоров’я, житлово-комунальне господар-ство, побутове обслуговування.

2. Основні фактори суспільного виробництва.

У межах будь-якого суспільства відбувається взаємодія людини з природою. Для задоволення своїх зростаючих потреб люди використовують власну здатність до праці та сили природи. Певні ресурси, які залучаються при створенні благ, називаються факторами виробництва. Між поняттями фактор виробництва і виробничий ресурс є певні відмінності. Ресурс – це потенційний фактор: тільки той ресурс, що залучається у виробництво, стає фактором.
Фактори виробництва – ресурси, необхідні для виробництва товарів або послуг.

· Робоча сила (особистий фактор) – здатність людини до праці, сукупність фізичних і розумових здібностей, що людина використовує у своїй діяльності. Праця – свідоме використання фізичних і розумових здібностей людини та її трудових навичок.

· Засоби виробництва (речовий фактор): 

· предмети праці – об’єкти цілеспрямованої діяльності людини (земля, сировина, матеріали тощо);

· засоби праці – пристрої, за допомогою яких людина впливає на предмет праці (машини, устаткування, виробничі споруди тощо),

Слід підкреслити, що виробництво можливе тільки за умови введення у виробничий процес усіх факторів виробництва. У процесі виробництва утворюється продукт.

Продукт – результат поєднання праці та засобів виробництва в процесі виробництва.

Між основними факторами виробництва існує постійний об’єктивний взаємозв’язок, який виражається всезагальним еконо-мічним законом відповідності основних факторів виробництва. Він вимагає забезпечення сучасного рівня робочої сили та засобів виробництва, оптимального поєднання всіх його факторів.

3. Ефективність суспільного виробництва
Оскільки економічні ресурси рідкісні, обмежені, а наші потреби практично безмежні, ми не в змозі задовольнити всі матеріальні потреби суспільства. Отже, завданням економіки є вивчення шляхів найкращого (ефективного) використання предметів і засобів праці, робочої сили та підприємницького таланту. 

Поняття ефективність – це здатність приносити результативність, яка визначається відношенням отриманого результату до витрат, що забезпечили даний ефект (результат). Специфічний зміст ефективності виробництва в кожній системі господарства визначається його суспільною формою, метою та властивими йому факторами.

Економічна ефективність виробництва – це досягнення найбільших результатів (благ) за найменших витрат живої та уречевленої праці.

Продуктивність праці – співвідношення результатів виробни-цтва (кількість створених економічних благ) і затрат праці на виробництво цієї кількості продукції.

Соціальна ефективність полягає у відповідності господарської діяльності особистим потребам і цілям суспільства. Головним показником соціальної ефективності є підвищення добробуту, якості життя всього населення.

Тема 4. Форми власності та економічні системи

1. Відносини власності як основа економічної системи.
2. Форми власності в економіці України.
3. Зміст економічної системи. Типи економічних систем.
1. Відносини власності як основа економічної системи

Основу економічної системи повинні становити відносини власності. Вони завжди були тим стрижнем у суспільстві, навколо якого формувалися та розвивалися всі інші суспільні відносини. Спочатку відносини власності виступали у формі певних історичних звичаїв. З виникненням держави стали розроблятися юридичні закони, котрі визначали, за якими правовими нормами привласнюється та розподіляється суспільне багатство між різними суб’єктами (окремими громадянами, соціальними групами, класами, державою).
Власність – багатопланова природно-соціологічна категорія, яка виражає сукупність усіх суспільних відносин (економічних, соціальних, правових, політичних, національних, психологічних та ін.), що прямо й опосередковано стосуються привласнення предметів природи у процесі праці та привласнення матеріальних і духовних благ через соціально-економічну форму суспільного способу виробництва. Відносини власності – це відносини, що виникають між людьми з приводу привласнення виробництва та матеріальних благ. Привласнення означає відношення людей до певних речей, як до своїх.
Найважливішими елементами системного поняття власності є її економічні та юридичні аспекти. Разом з тим, для більш глибокого розуміння проблеми необхідно враховувати й інші сторони власності. Зокрема соціальний аспект власності розкриває процес утворення та розвитку класів, різних груп і верств населення та взаємодію між ними залежно від відношення до засобів виробництва, способів отримання певної частки суспільного багатства. Політичний аспект власності характеризує наявність її впливу на політику держави залежно від при-власнення різних об’єктів. Кожна країна має свою територію, контролює відповідний повітряний простір, володіє природними ресурсами тощо. Психологічний аспект власності відображає наявність почуття господаря у працівників або його відсутність, ставлення до власності як до своєї або чужої. Національне у власності свідчить про належність різноманітних об’єктів тій чи іншій нації, народу і т.д.
Власність – історична категорія. Вона притаманна всім епохам розвитку суспільства. Історичну сутність власності слід розглядати з позицій якісних змін і способів взаємодії людини з природою та привласнення засобів і результатів праці в інтересах розвитку особистості.
Власність носить об’єктивний характер, тому, що зародилася, сформувалася й розвивається незалежно від волі та свідомості людей.

Вирішальне значення у характеристиці власності має її еко-номічний зміст, розуміння, за допомогою яких виробничих відносин здійснюється процес привласнення. Тому економічна суть власності бере свій початок не у споживанні, а на виробництві (перш ніж присвоїти якусь річ, її потрібно створити). Виробництво є першою та найголовнішою стадією привласнення, а споживання – кінцевою.

Власність як економічна категорія – це система виробничих відносин між людьми з приводу присвоєння та належності умов, засобів виробництва та результатів праці.

Економічна власність має кількісну та якісну сторони. Кількісна сторона означає певну сукупність матеріальних благ, різноманітних об’єктів власності. Якісна сторона виражає систему виробничих відносин між людьми з приводу привласнення об’єктів.

Розрізняють два аспекти економічної власності: матеріально-речовий (відношення людей до обертів власності і соціально-економічний (відносини між людьми у зв’язку з привласненням ними об’єктів власності).

Юридична власність – загальна умова виробництва, вияв волі певної соціально-політичної сили та правове оформлення цієї волі в офіційних документах держави (законах, актах, нормах тощо). На відміну від економічної (об’єктивної) юридична власність є виразом свідомих (суб’єктивних) відносин між людьми. Державою встановлюється порядок руху життєвих благ, законність їх власників, що визначається та є обов’язковим для всіх членів суспільства (закони закріплені в Конституції України, Законі України “Про власність”).

Взаємозв’язок між економічними та юридичними відносинами    власності такий: економічні відносини – базисні, а юридичні – надбудовані.

Об’єкти власності:

· нерухоме майно (виробничі та невиробничі приміщення, дороги, земля, транспортні споруди);

· рухоме майно (автомобілі, устаткування, меблі);

· інтелектуальна власність (винаходи, рукописи, комп’ютерні програми).

Суб’єкти власності:

· фізична особа;

· юридична особа;

· держава.

2. Форми власності в економіці України

Поширеною є структура власності за її типами, формами та видами. 

Тип власності визначає найбільш узагальнені принципи її функціонування, сутність її характеру, поєднання робітника з засобами виробництва.

Форма власності – це стійка система економічних відносин і господарських зв’язків, що обумовлює відповідний спосіб та механізм поєднання робітника та засобів виробництва.

Вид власності характеризується конкретним способом привласнення благ та методами господарювання. Сучасна економічна система характеризується багатоманітними формами власності, її змішаними різновидами.

Існують два основних типи власності: приватна та суспільна.

Приватна власність характеризується тим, що засоби виробництва, а, отже, і вироблений продукт належить приватним особам. Види приватної власності: індивідуальна, інтелектуальна, особиста, сімейна, приватна трудова, приватна не трудова.

Суспільній власності притаманне спільне привласнення засобів виробництва та виробленого продукту. Форми суспільної власності: колективна та державна. До колективної власності належать таки види власності: кооперативна, корпоративна (акціонерна), власність громадських організацій. До державної власності: загальнодержавна (загальнонародна), комунальна (муніципальна).

3. Зміст економічної системи. Типи економічних систем

Економічна система – це спосіб організації господарського життя суспільства, господарський механізм, тобто це спосіб прийняття рішень стосовно того, ЩО? ЯК? ДЛЯ КОГО? виробляти.

Типи економічних систем:

Командна економіка (командно-адміністративна, соціалістична, планова):
Характерні риси:

· економічні рішення приймаються здебільшого представниками державної влади;
· одержавлена суспільна власність;
· відсутністю у виробників свободи вибору;
· відсутність у виробників зацікавленості в підвищенні ефективності виробництва.

Позитивні риси:

· можливість комплексного використання ресурсів у виробництві;

· забезпечення економічної та соціальної стабільності (безкоштовність багатьох послуг у сферах охорони здоров’я, освіти, культури, спорту тощо; повна зайнятість працездатного населення; спрямованість виробництва на забезпечення населення товарами першої необхідності).

Негативні риси:

· неможливість швидкого розвитку та впровадження досягнень науково-технічного прогресу;
· відсутність свободи виробництва та споживання;

· низький рівень задоволення потреб;
· панування виробника над споживачем (реалізується тільки те, що виробляється);

· утворення “чорного ринку”, хронічний дефіцит предметів споживання.
Країни з централізованим плануванням: Болгарія, Чехія та Словаччина, Угорщина, Польща, Румунія, Китай, Монголія, В'єтнам, Північна Корея, Куба, країни СНД.

Ринкова економіка (“чистий” капіталізм):
Основні принципи:

· вільне вирішення основних економічних питань на основі ринкових механізмів регулювання;

· переважання приватної власності;

· економічні суб’єкти діють відповідно до особистих економічних інтересів (свобода вибору та підприємництва);
· вільна конкуренція;

· мінімальний вплив держави;

· ціноутворення як основний координаційний механізм економіки.

Недоліки:

· нерівний розподіл доходу;
· нестабільність розвитку, що призводить до інфляції, безробіття та соціального розшарування;
· недостатнє фінансування наукових досліджень, сфери освіти;
· нераціональне ставлення до природних ресурсів.

Переваги:

· спрямовує ресурси у виробництво тих товарів та послуг, які потрібні суспільству найбільше (“невидима рука ринку”);
· свобода вибору діяльності підприємців;
· сприяє підвищенню якості товарів та послуг;
· гнучкість, високий рівень адаптації в умовах змін.
Країни з розвинутою ринковою економікою: США та Канада; країни Північної, Південної та Західної Європи, крім Кіпру та Мальти; Австралія, Нова Зеландія, Японія, Ізраїль, ПАР.

Традиційна економіка:
Основними специфічними рисами є:

· панування приватної власності;

· традиції, що передаються з покоління в покоління визначають які товари та послуги, як і для кого виробляти;

· застаріла технологія виробництва;
· переважання ручної праці;
· багатоукладність економіки;
· консерватизм і неприйняття нововведень.

Країни традиційної системи є постачальниками сировини та матеріалів для світового господарства, є ринком збуту готової продукції.

Змішана економічна система:
Більшість розвинутих країн мають змішані економічні системи. Їхня суть полягає у тому, що на мікроекономічному рівні відносини регулюються економічними законами ринку, а на макроекономічному – законами держави. 

· поєднання приватного і державного секторів економіки, ринку і державного регулювання, капіталістичних тенденцій і соціалізації життя,
· компенсація недоліків ринкової економіки державним регулюванням;
· особиста участь держави у наданні соціальних благ.
Переваги:

· забезпечення економічного зростання та економічної стабільності,

· соціальні гарантії,
· захист і заохочення конкуренції, боротьба з монополіями,
· забезпечення політичної стабільності,
· стимулювання технологічних та організаційних інновацій,
· підтримка освіти, культури, науки.
Недоліки:

· відсутність стандартних схем розвитку,
· необхідність розроблення національних моделей з урахуванням національної специфіки.
Тема 5. Форми організації суспільного виробництва

1. Натуральне виробництво. 

2. Товарне виробництво: умови виникнення та характерні риси.

3. Товар та його властивості. Закон вартості.

1. Натуральне виробництво

Розвиток суспільного виробництва пов'язаний з існуванням двох основних типів організації економіки:

· натуральне господарство;
· товарне господарство.
Їм відповідають дві основні форми господарювання:

· натуральна;
· товарна.

Найпершою формою господарювання було натуральне виробництво.

Натуральне виробництво – це форма господарства, у якому виробництво спрямоване безпосередньо на задоволення особистих потреб і потреб виробництва.
Первіснообщинній системі, господарствам рабовласників і феодалів була притаманна натуральна економіка, тобто такий тип організації виробництва та координації економічних зв'язків, коли люди виробляли продукт лише для задоволення своїх власних потреб. Кожне господарство було замкнутою системою організаційно-економічних відносин, відокремленою від інших, існувало за рахунок власних виробничих ресурсів з метою самозабезпечення всім необхідним для життя. На основні запитання (що, як і для кого виробляти) відповідали власники господарств, орієнтуючись на внутрішньогосподарські по-треби, традиції та звичаї. Саме така форма господарювання є типовою для всіх докапіталістичних стадій розвитку суспільного виробництва. Вона довела свою життєвість протягом тисячоліть.

Характерні риси:

· економічна замкненість;

· універсальний характер робочої сили;

· обмін результатами праці здійснюється у вигляді продуктообміну, без умови еквівалентності;

· переважання ручної праці;

· безпосередній зв’язок виробництва та споживання;
· примітивна техніка, технологія.

Економічною основою натурального господарства є сільське господарство та домашня промисловість. Домашня промисловість являє собою виробництво в сільському господарстві готових продуктів для особистого та виробничого споживання.

2. Товарне виробництво: умови виникнення та характерні риси

Товарне виробництво виникло у період розкладу первіснообщинного ладу. Воно мало значне розповсюдження в рабовласницькому суспільстві та за часів феодалізму, а при капіталізмі набуло всезагального характеру.
Товарне виробництво – це така форма організації суспільного господарства, за якої продукти виробляються економічно відособленими виробниками, котрі спеціалізуються на виготовленні певного продукту, що потребує обміну у вигляді купівлі-продажу на ринку. При цьому продукти праці, якими вони обмінюються, стають товарами.
Основою виникнення товарного виробництва та обміну, тобто перетворення натурального господарства в товарне, є суспільний поділ праці та спеціалізація. Саме це призводить до того, що виробники для задоволення особистих і виробничих потреб повинні обмінювати продукти своєї праці на необхідні для них продукти праці інших виробників. Безпосередньою причиною є економічна відокремленість товаровиробників.

Характерні риси:

· суспільний поділ праці;

· економічна відособленість виробників;

· еквівалентність відносин;

· наявність конкуренції;

· вільне ціноутворення;

· обмін товарами як форма економічного зв’язку між виробниками;
· наявність ринку, тобто особливої сфери, в якій відбувається обмін товарів.
3. Товар та його властивості. Закон вартості

Економічною основою товарного виробництва є товар.

Товар – це продукт праці, який виробляється для обміну на ринку шляхом купівлі-продажу.

Послуга – це товар, що не має матеріальної форми та надається у вигляді цілеспрямованої корисної дії чи обслуговування.

Суть товару розкривається при розгляді його властивостей. 

Товар можна .розглядати з боку його якості, що відображає корисні властивості товару, і кількості, що характеризує його суспільну міру.
Відповідно до цього одна властивість товару полягає у здатності задовольняти потребу людини, друга – обмінюватися в повних пропорціях на інші товари.
Споживна вартість – корисність, завдяки якій задовольняється та чи інша потреба людей. Задоволення потреб не самого товаровиробника, а інших осіб виявляється як суспільна споживна вартість. Споживна вартість прямо залежить від споживних властивостей, тобто визначається корисністю товару. Корисність – міра задоволення потреби, при споживанні певного блага. Товари як споживні вартості відрізняються за призначенням у задоволенні потреб людини (задоволення потреби в їжі, одязі, засобах пересування).

Мінова вартість – видиме кількісне співвідношення, у якому споживні вартості одного роду обмінюються на споживні вартості іншого. Кожний окремий товар можна обмінювати на безліч інших у різних кількісних пропорціях; отже, він має безліч мінових вартостей.
Що ж лежить в основі цих пропорцій (мінових вартостей), що робить товари порівнювальними? Мінова вартість виражає співвідношення між затратами на виробництво продуктів, що обмінюються. Вартість є внутрішньою властивістю товару, зовнішньою формою прояву є мінова вартість. Вартість як уречевлена в товарах праця, робить всі товари порівняльними, спільномірними. Як споживні вартості товари якісно різні як вартості – якісно однорідні.

Закон вартості – закон, який передбачає, що виробництво та обмін товарів мають здійснюватись на основі їхньої вартості, тобто як обмін еквівалентів. У ринковій економіці закон вартості виконує такі функції:

· регулює пропорції суспільного виробництва;

· стимулювання розвитку продуктивних сил;

· обумовлює диференціацію товару виробників.
Тема 6. Гроші як економічна категорія. Інфляція

1. Виникнення та розвиток грошових відносин.

2. Форми та функції грошей.

3. Причини й сутність інфляції.
1. Виникнення та розвиток грошових відносин

Виникнення грошей – тривалий історичний процес, пов’язаний із розвитком товарного виробництва та обігу товарів. За своїм місцем у товарному виробництві та обміні, гроші – це специфічний товар, що мас властивість обмінюватися на будь-який інший товар, тобто є загальним еквівалентом. У світовій практиці існує дві основні концепції походження грошей: еволюційна та раціоналістична.

Еволюційна концепція є науково достовірнішою та створює сприятливу базу для з’ясування суті грошей. Згідно з цією теорією:

· гроші – це товар, який виступає носієм певних суспільних відносин;

· як результат тривалого еволюційного розвитку товарного виробництва та ринку, гроші постійно розвиваються як по суті, так і за формами існування;

· гроші не можуть бути скасовані чи змінені угодою людей, або рішенням держави доти, доки існують адекватні їм суспільні відносини.

Основоположники раціоналістичної концепції доводили, що гроші виникли внаслідок угоди між людьми, або були запропоновані державою для полегшення обміну товарами.

Визнання еволюційної теорії не заперечує ролі раціоналістичного фактора в походженні грошей, зокрема, ролі держави.

Гроші та держава існують у тісному взаємозв’язку, але держава не створює гроші як економічне явище, вона може визначати їх форму, номінал, порядок емісії, форми захисту. Але усі ці дії .щодо грошей не зачіпають їхньої суті.

2. Форми та функції грошей

В обороті гроші функціонують реально, як наявна цінність, і тому повинні мати певну форму, яка б забезпечувала їм довіру з боку суб'єктів ринку та створювала достатні зручності.

У своєму розвитку гроші виступали в таких формах:

1) товарні (металеві гроші) – це гроші, у яких номінальна вартість відповідає реальній вартості, тобто вартості металу з якого вони виготовлені. Ці гроші мали внутрішню вартість, тобто були цінними самі по собі. Кількість грошей в обігу регулювалась ринком через попит і пропозицію на золото чи срібло;

2) паперові гроші (символічні) – це гроші номінальна вартість яких вище реальної, тобто затраченої на їх виробництво суспільної праці. Ці гроші наділені примусовим курсом, не мають власної вартості та можуть знецінюватися. їх стабільність залежить від політичного та соціально-економічного стану держави. Право випуску цих грошей має держава;

3) кредитні гроші – це неповноцінні знаки вартості, які виникають і функціонують в обігу на основі кредитної угоди й виражають відносини між кредитором і боржником. Кредитні гроші історично пройшли такий розвиток: вексель, банкнота, чек, депозитні гроші, електронні гроші.

Функції грошей є способами реалізації їх сутності. Функції грошей:
1) засіб обігу – безпосереднє обслуговування процесу купівлі-продажу товарів, у якій гроші виконують роль посередника в обміні товарів і забезпечують їх обіг (Т-Г-Т). Ціна виступає як грошове вираження вартості товарів.
2) міра вартості – засіб вираження вартості інших товарів, надаючи їм форму ціни;

3) засіб платежу – засіб покриття певних зобов’язань. Виникає там, де має місце купівля-продаж товарів у кредит (Т-З-Г, де З – заборгованість); покупець виступає в ролі боржника, а продавець – кредитора;

4) засіб нагромадження – засіб збереження вартості, засіб заощадження, утворення скарбів, шляхом вилучення грошей з обігу. Є представником абстрактної форми багатства (Т-Г).

5) світові гроші – це функція, у якій гроші обслуговують рух вартості в міжнародному економічному обороті і забезпечують реалізацію взаємовідносин між країнами.

3. Причини та сутність інфляції
Інфляція – переповнення каналів грошового обігу зайвими паперово-кредитними грошами, тобто грошова маса перевищує товарну. Має негативне значення та наслідки. Інфляція проявляється як підвищення загального рівня цін, або знецінення грошей, що, по суті, є єдиним процесом. Якщо кількість паперових грошей в обігу буде перевищувати потребу товарообігу, то купівельна спроможність знизиться, а ціна на товари зросте.

З-поміж причин інфляції найголовнішими вважаються дві:

1) надмірний випуск паперових грошей (інфляція попиту);

2) скорочення виробництва товарів (інфляція пропозиції).

Розрізняють три види темпів інфляції:

· повзуча інфляція – середньорічне зростання цін вимірюється однією цифрою (тобто від 1% до 9%). Така інфляція піддається  контролю й не веде до значних руйнівних наслідків;

· галопуюча інфляція – набирає розміру двозначного числа протягом року (від 10% до 99%). Характеризується стрімким          зростанням цін, охоплює всі сфери господарського життя й супроводжується негативними соціально-економічними наслідками;

· надвисока, гіперінфляція (більше 100% на рік), украй руйнівне підвищення цін, що веде до повного безладдя економічного життя, руйнування господарських зв'язків та процесу виробництва, бартеризації обміну тощо.

Шляхи подолання інфляції зводяться до забезпечення стій-кості, стабільності грошей. Застосовується:

нуліфікація – вилучення грошей з обігу і заміна їх новими в необхідній кількості;
дефляція – вилучення зайвої грошової маси;
ревальвація – відновлення попереднього курсу за рахунок випуску товарів.

Якщо вони не дають результатів, то здійснюється грошова реформа, яка включає один з цих шляхів і супроводжується цілим   комплексом серйозних заходів по оздоровленню економіки.
Мета реформи: забезпечити конвертованість національної валюти, тобто вільне її обертання на товари й навпаки, а також на іноземну валюту.

ЗМІСТОВИЙ МОДУЛЬ 2.
Теоретичні основи ринкової економіки.

Закономірності розвитку світового господарства
Тема 7. Ринкова організація економіки

1. Визначення ринку, його сутність, функції, структура.

2. Ринковий механізм та його елементи.

3. Інфраструктура ринку.

1. Визначення ринку, його сутність, функції, структура

Ринок – синтетична категорія, за допомогою якої визначаються різноманітні за змістом параметрами явища. Історично слово “ринок характеризувало певне місце, де продавалися та купувалися товари (торгова площа), де зустрічалися продавці (власники товару) та по-купці (власники грошей). Тут у результаті досягнутої домовленості встановлювалися ціни на товар, який переходив у руки покупця в обмін на гроші.

Передумови виникнення ринку:

· зростання потреб;

· поглиблення суспільного поділу праці, спеціалізація праці;

· відокремлення та самостійне функціонування виробників;

· розвиток сфери обміну;

· організаційною формою існування товарного виробництва є ринок.

Поняття ринок економічна теорія розглядає як у вузькому, так i в широкому розумiннi:

· як сферу товарного обміну;
· як одну з форм економічної організації суспільства.
Характерні ознаки ринку:

· самостійність учасників економічного процесу;

· комерційний характер їхньої взаємодії;

· суперництво (конкуренція) господарюючих суб'єктів;

· формування економічних пропорцій під впливом динаміки цін та конкурентної боротьби;

· складання ціни на основі попиту та пропозиції.
Суспільне господарство, яке функціонує на цих засадах, називають ринковою економікою.

Більш повно i глибоко сутність ринку можна розкрити через функції, які він виконує.

Основні функції ринку:

Регулююча функція. Орієнтуючись на ринкові ціни та намагаючись одержати максимальний прибуток, підприємці направляють свої кошти на випуск тих товарів, які користуються попитом. У результаті досягається відповідність між обсягом виробництва та суспільними потребами, формуються необхідні економічні пропорції.

Стимулююча функція полягає в тому, що на ринку виграє той, хто найбільш раціонально використовує фактори виробництв для одержання найкращих кінцевих результатів, застосовуючи найновіші досягнення науки, техніки, організації праці та управління. Головне в цій функції полягає в тому, що ринок стимулює виробництво саме тих товарів, які необхідні споживачам.

Функція економічного відбору. За допомогою конкуренції ринок “очищає” суспільне виробництво від економічно слабких, нежиттєздатних господарських одиниць і, навпаки, “дає зелене світло” ефективнішим. Ринок – це найоб’єктивніший суддя і механізм економічного відбору, який відбирає найкорисніших для суспільства виробників.

Інтегруюча функція – об’єднання різних сфер і рівнів економічної діяльності в єдину систему, розвиваючи горизонтальні та вертикальні зв’язки (підприємства, галузі, регіони), у тому числі – зовнішньоекономічні, за яких ринок сприяє проникненню товарів у різні країни та куточки світу.

Ринок як складне, полісистемне утворення має надзвичайно багату структуру.

Структура ринку – це сукупність окремих ринків у межах національної економіки або внутрішнього ринку, світового господарства та його окремих регіонів і взаємодія між ними.

Сучасна економіка являє собою синтез великої кількості взаємодіючих ринків. Усі вони взаємодіють як частини єдиної системи, оскільки органічно пов’язані між собою в становленні та розвитку. Порушення цього взаємозв’язку стає серйозною перешкодою існування повноцінного ринкового середовища.

Зважаючи на певні критерії ринки підрозділяють на різні види.

За адміністративно-територіальною ознакою:

Місцевий – ринок, розташований на конкретній території (у межах міста чи села).

Національний (внутрішній) – ринок країни, що об’єднує всі види ринків.

Світовий – сукупність національних ринків.

За економічним призначенням об’єктів купівлі-продажу:

Ринок товарів і послуг – ринок споживчих товарів, який за-довольняє потреби людей, і ринок засобів виробництва, що задовольняє виробничі потреби.

Ринок природних ресурсів (землі, сировинних ресурсів).

Ринок науково-технічних розробок та інформації – це сукупність економічних відносин з приводу збирання, опрацювання, систематизації інформації та її продажу кінцевому споживачу.
Фінансовий ринок – ринок капіталів; ринок грошей, ринок цінних паперів; ринок банківських кредитів.

Ринок праці – це саморегульована система розподілу робочої сили із специфічними факторами конкуренції між її власниками за найбільш вигідних умов та оплати праці, а також –  між працедавцями (за умови залучення найбільш кваліфікованої робочої сили).

За степенем зрілості ринкових відносин:

Розвинений – система товарно-грошових відносин, що діє на основі економічної самостійності, рівноправності та конкуренції суб’єктів економічної діяльності.

Ринок, що формується – поєднує елементи ринкових та неринкових відносин (бартер, надмірне державне регулювання).

Ринок із різними ступенями обмеження конкуренції (монопольний, олігопольний).

За відповідністю до чинного законодавства:

Легальний (офіційний) – функціонує в межах чинного законодавства.
Нелегальний (тіньовий) – заборонений законом.

Кожен вид ринку має свою інфраструктуру, свій набір інструментів, які забезпечують його життєдіяльність. Окремі види ринку не існують самі по собі. Всі вони пов’язані між собою, утворюючи розгалужену ринкову систему. Вона діє не тільки в межах тієї чи іншої країни, а й глобально, охоплюючи своїм впливом значну частину світового господарства.

2. Ринковий механізм та його елементи

Ринкова економіка являє собою ефективно працюючий механізм. Ринок без централізованого управління (держплану) успішно вирішує складні економічні проблеми.

Складові елементи ринкового механізму:

· попит;
· пропозиція;
· ринкова ціна;
· конкуренція.
Попит являє собою потребу в певному товарі, що забезпечена грошима. Розмір попиту визначається кількістю товарів, яка може бути реалізована на ринку за існуючими цінами. Ціна попиту – це гранична максимальна ціна, за яку покупці ще згодні купувати товар.

Закон попиту: чим нижчі ціни, тим більше буде реалізовано товару.
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Крива попиту

Пропозиція – це сукупність товарів, які представлені на ринку. Його розмір визначається кількістю товарів, що пропонуються для продажу в певний період часу за існуючими цінами. Ціна пропозиції – гранична мінімальна ціну, за яку продавці ще згодні пропонувати свій товар.

Закон пропозиції: чим вище ціна, тим більше товару буде вироблено та доставлено на ринок.
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Крива пропозиції
Ціна рівноваги – це ціна, за якої розмір попиту дорівнює розміру пропонування.
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Крива попиту та пропозиції

Ринковий механізм – це тенденція ціни на вільному ринку змінюватися доти, доки ринок не досягне рівноваги (тобто доки пропозиція та попит не зрівняються). У цій точці відсутні як дефіцит, так і надлишок, а, отже, зникають ті фактори, що спричинили зміни в ціні. Отже, ринковий механізм – це система взаємопов’язаних елементів на основі дії об’єктивних законів ринку, ця система дає відповіді усім суб’єктам ринку на питання: ЩО ВИРОБЛЯТИ (КУПУВАТИ)? СКІЛЬКИ? ЯК?

Конкуренція – процес економічного суперництва між окремими виробниками, постачальниками і покупцями товарів за найвигідніші умови їх виробництва та реалізації. Конкурентна боротьба має місце, коли на ринку певного товару кількість його продавців така, що жоден з них не в змозі самостійно або в об’єднанні з іншими впливати на ціну. За цих умов найважливіші питання економічного життя – що і скільки виробляти, яким чином і для кого – розв’язуються в результаті взаємодії попиту, пропонування і ринкових цін.

3. Інфраструктура ринку

Інфраструктура (від латин. – нижче, будова), комплекс галузей та підприємств, які обслуговують сфери суспільного виробництва.

Під інфраструктурою ринку розуміють:

· сукупність підприємств і організацій, що забезпечують безперервний рух товарів, послуг, грошей, цінних паперів, робочої сили;
· сукупність організаційно-правових норм, що регулюють відносини між продавцями та покупцями, поєднуючи їх у єдиний господарський механізм.

Елементи ринкової інфраструктури:

Організаційно-технічна інфраструктура

· Товарні біржі й аукціони.
· Торгові доми і торговельні палати.
· Холдингові та брокерські компанії.
· Інформаційні центри та ярмарки.
· Державні інспекції та асоціації підприємців і споживачів.
· Транспортні комунікації.
Функції:

· Сприяння покращенню матеріально-технічного забезпечення й реалізації продукції підприємств;
· Створення необхідних умов для ділових відносин підприємців.
Фінансово-кредитна інфраструктура

· Банки.
· Фондові й валютні біржі.
· Страхові та інвестиційні компанії.
· Фонди.
Функція:

· Забезпечення фінансової підтримки підприємств.

Інформаційно-дослідницька інфраструктура

· Науково-дослідні інститути, що вивчають проблеми ринку.
· Інформаційно-консультативні фірми.
· Наукові та навчальні заклади.
· Засоби масової інформації.
Функції:

· Здійснення маркетингового, інформаційного та рекламного обслуговування;
· Регулювання руху робочої сили.
Законодавча інфраструктура

· Законодавчі органи, нормативно-законодавчі документи;
· Юридичні контори, аудиторські фірми тощо.
Функція:

· Здійснення правового та економічного консультування підприємців.
Тема 8: Соціально-культурна сфера в умовах ринкової економіки

1. Функціонування соціально-культурної сфери в ринкових умовах.
2. Фінансування сфери культури з різних джерел.
3. Необхідність державного регулювання розвитку культури та мистецтва

1. Функціонування соціально-культурної сфери в ринкових умовах

Розвиток світової цивілізації, впровадження нових технологій зумовлює розвиток СКС, тобто галузей економіки, які задовольняють соціально-культурні потреби людини. У цих умовах процеси розвитку СКС вимагають економічного осмислення.

За роки незалежності України в соціально-культурній сфері відбулись глибокі зміни:

· зменшилось фінансування підприємств культури та мистецтв;

· виникли комерційні підприємства різних організаційно-правових форм власності, метою яких є отримання прибутку;

· зазнав трансформації ринок соціальних і культурних послуг (інформаційні послуги стають найважливішим продуктом, необхідним для розвитку суспільства);

· зміна попиту та послуг СКС зумовила появу нових видів підприємств – модельних агентств, провайдерів Інтернету, комп’ютерних клубів, продюсерських центрів тощо; 

· з’являються нові види бізнесу: гральний (казино, мережі гральних автоматів), арт-бізнес, комерційні художні галереї, виставкові зали, театри, шоу-бізнес (шоу-групи, окремі виконавці), видавничі доми, приватні телекомпанії, кіностудії, виробництво відеопродукції;
· з’явились нові напрями підприємництва в культурі: туризм, готельна справа, рекламний бізнес тощо.

Соціально-культурна сфера – сукупність галузей, підприємства яких виробляють товари і послуги, необхідні для задоволення со-ціально-культурних потреб людини.

До підприємств і організацій культури належать: театри, філармонії, професійні творчі колективи, кіностудії, телебачення, радіо-мовлення, відеопрокат, видавництва, редакції, музеї, художні галереї (вистави), парки культури і відпочинку, навчальні заклади та наукові установи, позашкільні заклади естетичного виховання і дозвілля дітей та юнацтва, дизайнерські, реставраційних центри і майстерні, історико-культурні, архітектурні заповідників, заповідні території тощо. У зв’язку із змінами соціально-культурних потреб в суспільстві склад і структура СКС трансформується. Цими та іншими причинами пояснюється її надзвичайна рухливість.

Діяльність організацій СКС має два аспекти: соціокультурний і економічний.

Соціокультурний аспект зумовлений соціально-культурним характером, сутність якого зумовлена збереженням, виробництвом, розподілом і освоєнням культурних цінностей (які необхідні для задоволення певних культурних потреб суспільства), в процесі чого змінюються відносини і зв’язки між людьми. До організацій цієї групи належать в основному традиційні закладами культури і мистецтва (театрами, музеями, бібліотеками).

Економічний аспект зумовлений комерційним характером організацій, діяльність яких теж зумовлена наявністю культурних потребах суспільства, як правило, в галузі організації відпочинку і розваг. Визначальним є стійкий попит на конкретні види діяльності. Основу складають високоприбуткові галузі: кабельне і супутникове телебачення, виробництво аудіо- та відеопродукції, рекламний і модельний бізнес, антреприза (форма організації театральної справи, в якій приватний підприємець збирає акторів для участі у виставі), гральний бізнес, шоу-бізнес, туризм.

Надзвичайно важливу роль у формуванні культурних потреб   відіграють інформаційні послуги. Інформація про розвиток суспільства і культури в економічно розвинених країнах викликає інтерес до     певного образу життя і зумовлює, зокрема, появу у населення потреб в продуктах масової культури.

Основні напрямки культурних потреб:

· художньо-естетичні;
· пізнавальні;
· видовищні;
· рекреаційні.

2. Фінансування сфери культури з різних джерел

Світовий досвід фінансування стверджує три основних типи економіки культури в залежності від механізму її фінансування:

“Романський” тип (Італія, Іспанія, Франція). Культура фінансується переважно централізовано, за рахунок державних коштів.

“Німецький” тип (ФРН та країни Скандинавії). Державною владою виявляється патерналістська (опіка) підтримка, а фінансування здійснюється переважно з місцевих бюджетів і через незалежні структури та фонди.
“Англо-американський” тип. Держава виступає лише натхненником певних напрямків, а фінансування здійснюється за рахунок залучення приватного капіталу, у тому числі за рахунок податкових пільг. Економічні реформи в соціально-культурній сфері розвивалися в основному у двох напрямках. Ряд державних підприємств пристосувалися до регульованого ринку з мінімальним державним втручанням у їхню діяльність (наприклад, кінематограф, цирки), а в інших – розвивалися принципи змішаного фінансування, коли бюджетні асигнування доповнювалися надходженнями від платних послуг.

Основні джерела формування фінансових ресурсів організацій СКС:
· бюджетні та інші надходження від замовників;

· доходи від платних форм діяльності;

· платежі від надання послуг за договорами з юридичними і фізичними особами;

· добровільні пожертвування, субсидії, засоби, одержані у складчину;

· кредити банків та інші доходи і надходження засобів із перелічених джерел.

Наприклад, вищі учбові заклади (за рахунок наукових підрозділів) проводять на замовлення інших організацій наукові дослідження і реалізують їх результати на основі договорів про передачу науково-технічної продукції. Одержані від замовників кошти використовуються на розширення учбово-лабораторної бази, житлове будівни-цтво, оплату праці та преміювання працівників вузу.

3. Необхідність державного регулювання розвитку культури та мистецтва

Аналізуючи досвід державної культурної політики в різних   країнах, канадські вчені Г.Шартран і К.Маккафі сформулювали основні моделі культурної політики держави:

Держава у ролі “архітектора” підтримує та фінансує будь-які прояви культури. Культурна політика при цьому виступає частиною всієї соціальної політики держави, а її метою – загальне поліпшення добробуту народу.

Держава у ролі “натхненника”, держава стимулює приватні та колективні вкладення у культуру, а її фінансова підтримка здійснюється у формі зустрічних субсидій. 

Держава у ролі “інженера” можлива в тому випадку, якщо вона є єдиним власником матеріальної бази культури. В цьому випадку культурна політика концентрується і направляється в галузі виховання і освіти.

Держава у ролі “патрона” передбачає максимальну відповідальність державних органів з приводу втручання у творчі процеси та розподіл державних субсидій некомерційним організаціям культури та мистецтва. Фондами фінансового забезпечення та розвитку культури розпоряджаються ради мистецтв різних рівнів.

Використання на практиці тієї чи іншої моделі культурної політики в значній мірі залежить, з одного боку, від розуміння державного призначення і функцій культури у суспільстві, з іншого – від конкретної історичної ситуації в країні.

Кризова ситуація в СКС характеризується:

· зниженням потреб у традиційних видах мистецтва (театр, опера, балет);

· втратою інтересу до вітчизняної культури;

· збільшенням потреби у продукції масової культури різних жанрів (літератури, кіно, музики, видовищних видів діяльності).

Головна причина полягає у тому, що деякі види вітчизняних продуктів сфери культури та мистецтва не витримали конкуренції з продукцією масової культури заходу. Задача з розвитку вітчизняної культури практично не реалізується, оскільки предметом фінансування є не творча або дослідницька діяльність закладів, не створення конкурентних культурних цінностей, а утримання закладів та їхніх працівників.

Пріоритетами напрямки соціально-економічного регулювання у сфері культури є:

· соціально-культурна значущість створюваних продуктів, міра їх участі у процесі збереження та розвитку вітчизняної культури в Україні;

· спрямованість вкладення бюджетних засобів, тобто виділення напрямків діяльності організацій культури та мистецтва, які по-требують пріоритетної фінансової підтримки;

· структура фінансових ресурсів державних закладів культури і мистецтва: співвідношення (питомої ваги) власних і бюджетних засобів.

До інструментарію державного регулювання діяльності закладів СКС належать:
· Адміністративне та правове регулювання.

· Пряме та непряме економічне регулювання.

Правове регулювання здійснюється в межах цивільного (господарського) законодавства через систему норм і правил.

Адміністративне регулювання здійснюється шляхом ліцензування та квотування, контролю над цінами та доходами, валютними курсами, обліковими відсотками тощо.

Названі методи державного регулювання мають силу наказу і, як правило, не опираються на економічні інтереси та стимули.

Пряме економічне регулювання носить максимально адресний характер і здійснюється у формах безповоротного цільового фінансування секторів, територій і організацій. Цільове фінансування може здійснюватися як у формі прямого субсидування (дотації, допомоги, доплати із спеціальних бюджетних і позабюджетних фондів різних рівнів), так і у формі пільгового кредитування.

Непряме економічне регулювання, як правило, носить автоматичний і безадресний характер і передбачає широке використання важелів кредитно-грошової, податкової, валютної, зовнішньоекономічної (у тому числі й митно-тарифної) політики. Сфера культури та мистецтва так як і будь-яка інша сфера економіки перебуває перед певним впливом адміністративних, правових та економічних методів державного регулювання.

Тема 9. Теоретичні основи підприємництва в СКС

1. Сутність підприємництва.
2. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності в СКС.
3. Комерційна та некомерційна діяльність в СКС.
1. Сутність підприємництва

Невід’ємним елементом ринкового господарювання, однією з найактивніших форм економічної діяльності є підприємництво.

Підприємництво – ініціативна, новаторська діяльність господарюючого суб’єкта, спрямована на пошук і знаходження найбільш   оптимальних економічних рішень з метою одержання максимальної вигоди. Підприємництво передбачає конкретну діяльність підприємця і часто ототожнюється з поняттям “власник”.

Підприємливість – здатність до самостійних, неординарних, нетипових дій господарюючих суб’єктів.

Підприємець – господарюючий суб’єкт, що має новаторські, комерційні та організаційні здібності для пошуку і розвитку нових видів і методів економічної діяльності та сфери використання капіталу.
Наукова економічна література розглядає підприємництво з різних сторін:

· як економічну категорію;
· як метод господарювання;
· як тип економічного мислення.

Як економічна категорія підприємництво виражає відносини між його суб'єктами з приводу виробництва, розподілу й привласнення благ та послуг.

Суть підприємництва як методу господарювання розкривають його основні функції: ресурсна, організаційна та творча.

Функції підприємницької діяльності:

Ресурсна функція підприємництва передбачає, що воно націлене на найбільш ефективне використання матеріальних, трудових, фінансових та інформаційних ресурсів з урахуванням досягнень науки,    техніки, управління та організації виробництва.
Організаційна функція зводиться до діяльності по організації виробництва, збуту, маркетингу, менеджменту та реклами.

Творча функція полягає у сприянні генеруванню та реалізації нових ідей, здійсненню техніко-економічних, наукових розробок, проектів, що пов’язані з господарським ризиком.

Для підприємництва як методу господарювання характерні такі основні ознаки:

· самостійність господарюючих суб’єктів;
· незалежність господарюючих суб’єктів;
· господарський ризик;
· економічна відповідальність.

Підприємництво як особливий тип економічного мислення характеризується оригінальними поглядами та підходами до прийняття рішень, які реалізуються у практичній діяльності. Центральну роль тут відіграє особа підприємця. Підприємництво розглядається не як рід занять, а як особливість розуму та людської натури. Таким чином, підприємець – суб’єкт, що поєднує у собі новаторські, комерційні та організаторські здібності для пошуку та розвитку нових видів, методів виробництва, нових благ та їхніх нових якостей, нових сфер застосування капіталу. А, звідси, й підприємництво – це тип господарської поведінки підприємців із організації, розробки, ви-робництва й реалізації благ з метою отримання прибутку та соціального ефекту. Сутність підприємництва зосереджується у вияві іні-ціативної, новаторської, самостійної діяльності.

Мета підприємництва:

· отримання прибутку або особистого доходу;
· найбільш ефективне використання факторів виробництва;
· прагнення реалізувати творчій потенціал людини.

Підприємництво в Україні здійснюється за такими принципами:

· вільний вибір діяльності;

· залучення на добровільних засадах до здійснення підприємницької діяльності майна та коштів юридичних осіб та громадян;

· самостійне формування програм діяльності та вибір постачальників і споживачів вироблюваної продукції, встановлення цін відповідно до законодавства;

· вільний найм працівників;

· залучення і використання матеріально-технічних, фінансових, трудових, природних та інших видів ресурсів, використання яких не заборонено або не обмежено законодавством;

· вільне розпорядження прибутком, що залишається після внесення платежів, установлених законодавством;

· самостійне здійснення підприємцем – юридичною особою зовнішньоекономічної діяльності, використання будь-яким підпри-ємцем належної йому частки валютної виручки на свій розсуд.

2. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності СКС

Е. Діскін пропонує таку класифікацію закладів СКС, які        здійснюють виробництво і реалізацію продуктів, а також приймають участь у створенні матеріально-технічної бази культури:

1) культурно-освітні заклади (клуби, бібліотеки, музеї, парки, зоопарки, центри дозвілля);

2) виставкові зали;

3) театрально-видовищні організації (театри, концертні організації, цирки);

4) навчальні заклади позашкільного естетичного навчання (дитячі музичні, художні школи, школи мистецтв, хореографічні школи);

5) вищі і середні спеціальні навчальні заклади (консерваторії,  інститути культури, кінематографії, хореографічні училища);

6) кіномережа (кінотеатри, кіноустановки, відеотеки);

7) бази і контори прокату; кіностудії; видавництва; редакції     газет і журналів; підприємства поліграфічної промисловості; заклади книжної торгівлі;

8) телеграфні і інформаційні агентства; редакції радіо і те6лебачення; радіо дома; телестудії і телецентри;

9) студії звукозапису; підприємства по виробництву компакт-дисків і компакт-касет.

Крім того, до сфери культури і мистецтва належать:
· спеціалізовані реставраційні підприємства і майстерні;

· підприємства по виробництву кіноапаратури, музикальних інструментів, світлої звукотехніки, атракціонів, спеціалізованого     технологічного обладнання для оснащення закладів культури, засобів масової інформації, дозвілля;

· підприємства народних художніх промислів;

· організації торгівлі і екскурсійного обслуговування;

· нові організації шоу-бізнесу; грального бізнесу; модельні та рекламні агентства тощо.

В основу класифікації суб’єктів підприємництва у СКС можуть бути покладені такі ознаки:
· форма власності;

· організаційно-правові форми;

· вид продукту (результат праці);

· основні напрямки діяльності (функціональна ознака);

· спосіб господарської діяльності.

За формами власності в Україні:

· державні (засновані на загальнодержавній власності),

· колективні (на власності трудових колективів, кооперативів, організацій),

· приватні (власність однієї особи),

· змішані (об’єднанні підприємств різних форм власності).

У країнах з ринковою економікою виділяють приватний і державний сектор.

Організаційно-правові форми підприємницької діяльності:

1) одноосібне володіння;

2) партнерство (товариство);

3) корпорація (акціонерне товариство).

Одноосібне володіння – це таке підприємство, власником якого є одна особа чи сім’я, що самостійно веде справу у своїх інтересах, одержує весь дохід і повністю несе ризик від бізнесу. Власник має матеріальні ресурси та обладнання, необхідні для виробничої діяльно-сті, або купує їх, а також особисто контролює діяльність підприємства.
Згідно із законодавством, до підприємств з одноосібним володінням в Україні належить індивідуальне підприємство, сімейне підприємство, приватне підприємство з правом наймання робочої сили.

Партнерство – це підприємство, організація або установа, створені на засадах угоди двох чи більше окремих осіб (у тому числі юридичних) шляхом об’єднання їхнього майна та підприємницької діяльності. Об’єднуючи свої фінансові ресурси і вміння вести справу, партнери таким чином розподіляють ризик, а також прибутки і збитки.
Кооператив (від лат. “cooperatio” – співробітництво) – це        добровільне об’єднання громадян для спільного ведення господарської або іншої діяльності, засноване на особистій участі і використанні власного або орендованого майна.

Поряд із приватним сектором, до якого входять індивідуальні і колективні підприємства, в ринковій економіці існує і державне під-приємництво.

Державне підприємництво – це діяльність державних підприємств, що випускають товари і послуги, які необхідні для розвитку національної економіки. Такі підприємства функціонують на по-єднанні комерційних і некомерційних начал.

У результаті трансформації відносин власності в Україні (процес роздержавлення та приватизації) частина закладів СКС стали власні-стю місцевих органів влади, частина була приватизована. Утворилися організації змішаної форми власності (казино, нічні клуби, туристичні, рекламні, модельні, журнальні агентства).

Економічні умови підприємництва полягають у тому, щоб у су-спільстві функціонували багатосуб’єктні (приватні, колективні, державні, кооперативні) власники. Це сприятиме свободі підприємницької діяльності, можливості на свій страх і ризик приймати рішення про використання майна, продукції, прибутків. У зв’язку з цим шляхом створення економічних умов у нашій країні є роздержавлення та приватизація власності, демонополізація господарської діяльності.

За видом продукту:
· організації, що виробляють матеріальні продукти (фірми по виробництву компакт-дисків: художні студії і майстерні, фабрики народних промислів і сувенірів, типографії, кіностудії, а також майстерні по виробництву театрального реквізиту та декорацій, кіно та відеоапаратури, музикальних інструментів, гральних автоматів тощо);
· організації, що надають матеріальні послуги (спеціалізовані реставраційні підприємства і майстерні; студії аудіо та відеозапису, фотостудії);

· організації, що надають послуги, які мають можливий матеріальний (у тому числі фінансовий) результат (організації грального бізнесу: казино, тоталізатори, зали більярда, гральних автоматів і комп’ютерних ігор);

· організації, що надають переважно нематеріальні послуги (можна виділити три підгрупи в залежності від таких видів не матері-альних послуг: культурних, освітніх і інформаційних. До першої підгрупи відносяться: театри, музеї, філармонії, виставкові зали, клуби, центри дозвілля. До другої – позашкільні навчальні заклади естетичного виховання, середні спеціальні та вищі навчальні заклади. До третьої – бібліотеки, архіви, рекламні та інформаційні агентства);

· організації, що здійснюють переважно торгівлю предметами та засобами культури (художні салони та магазини, антикварні магазини та лавки; магазини по продажу музичних інструментів, дисків і касет; книжної торгівлі тощо).

Усі вищенаведені підгрупи досить мобільні й можуть переходити одна в одну.

За цільовим напрямком діяльності:
Функціональна ознака надзвичайно важлива й стосується, в     основному, галузі нематеріальних послуг.

Усі напрямки соціально-культурної діяльності можна виділити у дві групи: 
· культурне просвітництво і художня творчість;

· відпочинок і розваги.

Під культурним просвітництвом розуміється діяльність архівів, бібліотек, лекторіїв, освітня діяльність різних спеціальних навчальних закладів, відповідна клубна робота, деякі види пізнавального туризму.

Художня творчість – це діяльність закладів мистецтв (театрів, концертних організацій, філармоній, цирків), творчу діяльність профспілкових художників, скульпторів, майстрів художніх народних промислів, любительська творчість (дітей, підлітків, дорослих) тощо.

У свою чергу переважно відпочинком і розвагами населення займаються організації шоу-бізнесу, грального та ігрового бізнесу та інші дозвільні заклади.

За способом господарської діяльності:
Дана ознака в класифікації закладів СКС надзвичайно важлива для розуміння певних відмін в економічному механізмі, специфіки їхньої фінансово-господарської діяльності, які зумовлені пріоритетом економічного або змістовного аспектів.

3. Комерційна та некомерційна діяльність в СКС

Ринкова економіка розмежовує усі заклади СКС, у залежності від їх цілей, на комерційні та некомерційні. Обидві групи мають загальні характеристики виробленого продукту та різні економічні механізми своєї діяльності.

Некомерційна організація (непідприємницька організація, неприбуткова організація) – це суб’єкт господарювання діяльність якого не має за основу (статутну) мету отримання прибутку.

Некомерційне господарювання здійснюється без мети одержання прибутку. Така діяльність спрямована на досягнення економічних, соціальних та інших результатів.

Некомерційний сектор – це невід’ємна частину сучасного ринкового господарства, який дає змогу компенсувати так звані недо-сконалості ринку. Некомерційна організація може одержувати прибуток від здійснюючи господарської діяльність, але це не є самоціллю такої організації. Вона або взагалі не пов’язана з одержанням прибутку, або прибуток, одержуваний від такої діяльності, використовується лише для створення та підтримання необхідних матеріально-технічних умов її функціонування. Інакше така організація не буде відповідати своєму призначенню: задовольняти ті потреби, які не повинні залежати від ринкової кон’юнктури (охорона здоров’я, освіта, наука, культура тощо). Некомерційні організації, які займаються окремим видом діяльності (наука, культура, освіта), мають можливість суттєво зменшити розмір податку на прибуток, та, навіть, взагалі не сплачувати його у випадку, якщо зуміють довести, що одержаний прибуток ре-інвестується на розвиток статутної діяльності.
Правами юридичної особи наділяються не лише комерційні структури, але й некомерційні (різноманітні установи, об’єднання громадян, релігійні організації тощо). 

Установою може бути визнана організація, яка створюється та фінансується власником для здійснення соціально-культурних (вузи, лікарні, музеї) функцій, культурно-освітніх функцій (клуби, бібліотеки, музеї, зоопарки) та інших функцій некомерційного характеру.

Фонд – некомерційна організація, що створюється для благодійних, соціальних та інших суспільно-корисних цілей, заснована на основі добровільних внесків, які внаслідок їхньої передачі стають власністю самого фонду.

Заклад – некомерційна організація, створена власником для здійснення різноманітних видів діяльності некомерційного характеру та фінансується цим власником повністю, або частково. Засновник закладу є його власником і має всі права на майно закладу. Одержані доходи (хоча й належать закладу) не стають його власністю. Існують такі некомерційні заклади: наукові, навчальні, фізичної культури, культури, соціального захисту інші. Оскільки заклад створюється для виконання конкретних видів діяльності, найменування колегіальних органів управління закладом і назва посад виконавчих керівників має своєрідну галузеву специфіку. Наприклад: в медичному закладі одноосібний керівник називається головним лікарем, у навчальному закладі – ректором, у спортивному закладі – головним тренером, у театральному закладі – головним режисером.

Комерційна організація – суб’єкт господарювання метою діяльності якого є одержання прибутку (що залежить від коливань попиту). До комерційної діяльності належить підприємництво.

Бізнес у соціально-культурній сфері представляють в основному малі підприємства (туристичні та рекламні агентства, видавництва), але при цьому зустрічаються великі та середні (телеканали, тур оператори, готельний бізнес тощо).

Більшість цих підприємств має високі показники рентабельності та ліквідності, а при правильній податковій політиці вони можуть приносити у бюджет регіонів і країни достатньо великі доходи. Тим більше, що деякі види діяльності обкладаються великими податковими ставками, як, наприклад, гральний бізнес.

Усі комерційні підприємства мають за мету одержання прибутку, але підприємства, які працюють у культурі, мистецтві, дозвіллі повинні при цьому орієнтуватися на реалізацію культурних потреб людини, які тісно зв’язані з демографічними, світоглядними та іншими факторами.

Тема 10: Управління в ринковій економіці

1. Особливості управління в ринкових умовах.

2. Суть і значення менеджменту.

3. Маркетингове забезпечення управління.

1. Особливості управління в ринкових умовах

Управління – це вплив керуючої підсистеми на керовану. Це мистецтво досягнення успіху за рахунок мобілізації усіх працівників трудового колективу.

Суб’єктами управління є фактично всі працівники. Об’єктами управління є люди, а також технології, інновації, та інші процеси в господарському житті. Головним результатом управлінської праці є рішення.

Підприємець може бути яскравою особистістю, що має новаторські, комерційні здібності, але іноді він не в змозі послідовно спланувати діяльність працівників своєї організації. Здебільшого він самовіддано працює сам, але не завжди його особисті здібності допомагають йому у повній мірі управляти підприємством.

Завдання управління:
· організація певного виробничого процесу;
· ведення фінансової діяльності фірми;
· здійснення маркетингу фірми;
· здійснення підбору, розвитку персоналу та управління ним;
· організація зовнішніх комунікацій фірми.
Складність та багатоплановість процесу управління потребує поділу управлінської праці. Розглянемо вертикальний поділ управлінської праці.
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Вертикальний поділ управлінської праці призводить до створення рівнів управління:

І рівень – Інституційний рівень – Управління вищої ланки (ди-ректор фірми та його заступники): вирішує питання стратегічного менеджменту – управління фінансами, вибору ринків збуту, розвитку підприємства.

ІІ рівень – Управлінський рівень – Управління середньої ланки (начальник управління, зав. відділу): вирішує питання оперативного, поточного управління.

ІІІ рівень – Технічний рівень – Управління низової ланки (начальник дільниці): менеджер вирішує конкретні питання у безпосередньому контакті з виконавцями.

Стилі управління:

Адміністративний стиль

Усі рішення ухвалюються одноосібно керівником. Завжди точно окреслені “межі компетентності”, тобто жорстко визначені ранги керівників, які мають право приймати рішення з тих чи інших питань. Всеохоплюючий контроль. Відсутність ініціативної діяльності співробітників.

Демократичний стиль

Прийняття рішень здійснюється колегіально, але тільки керівниками. Співробітники – це не просто виконавці чужих рішень, а люди, які мають власні цінності та інтереси. Зростає ініціативність співробітників, кількість творчих нестандартних рішень, поліпшується моральний клімат та загальна задоволеність співробітників організацією.

Ліберальний стиль

Він по суті означає втрату керівництва. Керівник із таким стилем діяльності намагається продемонструвати активність, але при цьому реально нічого не робить. Це – небажання та нездатність ке-рівника приймати будь-які рішення, перекладання виробничих функцій та відповідальності на інших керівників та підрозділи, намагання уникнути будь-яких інновацій.

Можна визначити в управлінні й горизонтальний поділ праці, тобто розподіл управлінської діяльності щодо об’єктів управління. В усіх цих видах менеджменту здійснюється як перспективне, так і поточне управління. Отже, розрізняють такі види менеджменту або управління:

Управління виробництвом (виробничий менеджмент) – управління процесом створення продукції.

· управління розробкою та проектуванням продукту;

· вибір технологічного процесу, розміщення кадрів та техніки по процесу тощо;

· управління закупівлею сировини та матеріалів;

· управління запасами на складах.

Управління інноваціями (інноваційний менеджмент):

· управління науковими дослідженнями;

· управління прикладними розробками;

· створення експериментальних взірців;

· впровадження новинок у виробництво.

Управління маркетингом (маркетинговий менеджмент), передбачає поєднання задоволення потреб споживачів з досягненням цілей організації:
· вивчення ринку;

· реклама; 

· ціноутворення та цінова політика;

· створення систем збуту;

· розподіл створеної продукції;

· збут.

Управління фінансами (фінансовий менеджмент) полягає в управлінні процесом руху фінансових засобів в організації.

· створення бюджету та фінансового плану;

· формування грошових ресурсів;

· розподіл грошей між різними сторонами, що визначають життя організації;

· оцінку фінансового потенціалу організації.

Управління персоналом (менеджмент персоналу) – використання можливостей співробітників для досягнення цілей організації.

· підбір та розміщення кадрів;

· навчання та розвиток кадрів;

· компенсації за виконану роботу;

· створення умов на робочому місці;

· підтримання стосунків із профспілками та розв’язання трудових суперечок.

Управління еккаутингом – передбачає управління процесом обробки та аналізу фінансової інформації про роботу організації з метою порівняння фактичної діяльності організації з її можливостями та діяльністю інших організацій. Це дає змогу виявити проблеми та приховані можливості організації.

2. Менеджмент як ринкова форма управління

Менеджмент (управління, керування, оголювання) – це форма організації управлінського типу: керівництво підприємством в умовах конкуренції та ризику з метою досягнення цілей фірми.

Яким би не був талановитим підприємець, він має потребу у професійних організаторах-менеджерах, які вестимуть повсякденну управлінську роботу на підприємстві. На відміну від підприємця менеджер – це людина, яка професійно здійснює управлінські функції, безпосередньо організовує функціонування підприємницької фірми. Розглянемо розмежування між підприємцем і менеджером:
	Особливості
	Підприємець
	Менеджер

	Ініціатива
	Обов’язкова умова, без обмежень
	У межах певних цілей

	Відповідальність
	Повна юридична
	У межах повноважень

	Зміст діяльності
	Висування ідей та концепцій
	Професійне управління фірмою


Функції менеджменту:
Планування – система методів, засобів, дій менеджерів, що забезпечують спрямованість колективу на досягнення загальної мети.

Організація – процес створення та координації певної внутрішньої структури фірми.

Мотивація – визначення потреб людей та відшукування най-дієвішого способу їх задоволення у певній ситуації з метою забезпечення їхньої найактивнішої діяльності у процесі досягнення цілей організації.

Координація – забезпечення необхідного рівня взаємодії між учасниками та підрозділами.

Контроль – процес зіставлення поставленої мети з фактично досягнутим результатам діяльності.

3. Маркетингове забезпечення управління

Управління комерційною діяльністю підприємства на основі інформації щодо потреб споживачів і відповідності цим потребам товарів та послуг з метою забезпечення їх конкурентоспроможності та одержання максимального прибутку.

Комплексна система організації виробництва і збуту продукції, яка орієнтована на задоволення потреб конкретних споживачів та одержання прибутку на основі дослідження і прогнозування ринку, аналізу внутрішнього і зовнішнього стану підприємства-експортера, розробки стратегії і тактики поведінки на ринку за допомогою маркетингових програм.

Схема проведень маркетингових досліджень:

· Визначення проблем і формулювання цілей.
· Відбір джерел інформації.
· Збирання інформації.
· Аналіз зібраної інформації.
· Узагальнення отриманих результатів.

Функції маркетингу:

· Комплексне вивчення ринку.
· Виявлення потенційного попиту та незадоволених потреб.
· Планування товарного асортименту та цінової політики.
· Розробка систем заходів щодо вдосконалення управління та організації і виробництва.
· Планування та збут продукції.
· Розробка заходів щодо найбільш повного задоволення існуючого попиту.
· Інформування покупця, стимулювання попиту.

Концепції маркетингу:

  Японська – бажання споживачів є вимогами, які обов’язково необхідно задовольняти.

Американська – маніпуляція покупцями шляхом умовлянь і переконувань з метою реалізації певних товарів та послуг.

Тема 11. Доходи населення та соціальна політика

1. Доходи населення, їхня диференціація.

2. Заробітна плата як основне джерело доходів населення.

3. Соціальна політика держави.

1. Доходи населення, їх диференціація

У ринковій економіці вважається нормальним і припустимим будь-який доход, який отримується в результаті участі у вільній конкуренції на ринках товарів і послуг, капіталів і робочої сили. Тут визначаються й високі доходи тих, хто має успіхи у підприємницькій діяльності, й низькі доходи тих, хто зазнав у ній невдачі. Причому низький дохід може бути наслідком недостатніх трудових зусиль тих чи інших підприємців, працівників найманої праці, а також результатом змін кон'юнктури ринку.

Доходи населення – сума грошових засобів і матеріальних благ, які отримані або створені громадянами за певний проміжок часу. Роль доходів визначається тим, що рівень споживання населення прямо залежить від рівня доходів. 

Основні джерела доходів населення:

· доходи від трудової діяльності – заробітна плата (від трудової діяльності на особистому підсобному господарстві, садівництво – натуральні доходи);
· доходи від власності: позичковий відсоток (від фінансового капіталу); прибуток (від фізичного капіталу); спадщина; дивіденди;
· плата за землю – рента;
· підприємницькі здібності утворюють підприємницькі доходи (прибуток);
· доходи від суспільних фондів споживання – трансферт;
· інші доходи: знахідки, аліменти, гонорар, призи, виграші.

Доходи населення складають грошові та натуральні доходи.

Грошові доходи населення включають усі надходження грошей у вигляді оплати праці працюючих осіб, доходів від підприємницької діяльності, пенсій, стипендій, різних видів допомоги, доходів від власності у вигляді відсотків, дивідендів, ренти, сум від продажу цінних паперів, нерухомості, продукції сільського господарства, різних виробів, доходів від наданих різних послуг тощо.
Натуральні доходи включають перш за все продукцію, вироблену домашніми господарствами для власного споживання.

Диференціація доходів – відмінності в рівні доходів у розрахунку на одного члена сім’ї. Нерівність доходів характерна для всіх економічних систем. Диференціація доходів складається під впливом різноманітних факторів, які пов’язані з особистими досягненнями або незалежні від них, що мають економічну, демографічну, політичну природу. Серед причин нерівномірності розподілу доходів виділяють: відмінності у здібностях (фізичних та інтелектуальних), відмінності освіти та кваліфікації, мотивацію, професійну ініціативність, схильність до ризику, соціальні відмінності (походження, розмір і склад сім’ї), володіння власністю, становище на ринку, дискримінацію, везіння тощо.

2. Заробітна плата як основне джерело доходів населення

У ринкових економічних системах основним доходом населення є зарплата. Заробітна плата – грошова винагорода за використання праці робітника.


В ринковій економіці розмір заробітної плати встановлюється, як і ціна на будь-який інший товар, у результаті попиту та пропозиції на ринку праці.

Чинники диференціації заробітної плати.

Величина заробітної плати залежить від:

· складності праці, професійних навичок і кваліфікації робітника;

· умов роботи, від її важкості, шкідливості для здоров’я; 

· результатів виробничої діяльності фірми в цілому.

Держава в законодавчому порядку встановлює мінімальний    розмір заробітної плати, яка повинна забезпечити просте відтворення робочої сили, підтримання життєдіяльності людини.
Форми оплати праці:

Погодинна – оплата праці, за якої заробітна плата визначається тривалістю робочого часу, а також кваліфікацією працівника. 

Погодинна оплата передбачає просту погодинну систему, що обумовлює оплату за фактично відпрацьований час та погодинно-преміальну, яка враховує ще й інші моменти: виконання норми, ріст продуктивності праці, якість робіт і продукції, економію ресурсів (доплати за економію ресурсів, плата за раціоналізаторські пропозиції, за самостійне зростання кваліфікації, доплата за стаж).
Позитивне: вплив на якість продукції або роботи (в розвинутих країнах), але передбачає високу самодисципліну, відповідальність працівника.

Відрядна – оплата праці, за якої заробітна плата залежить від кількості виконаних операцій або виготовлених товарів за одиницю часу (частіше поєднання почасового та кількісного нормування).

Переваги: більш точно та конкретно відображається індивідуальна праця, зусилля кожного працівника.

Недоліки: негативно впливає на якість продукції чи роботи (махінації, приписування результатів).

Існують різні модифікації відрядної системи ЗП:

Приклад: відрядно-прогресивна заробітна плата – суть її полягає в тому, що виготовлена продукція в розмірі норми виробітку оплачується по основних розцінках, а продукція понад норму – по розцінках більш високих і зростаючих (різні доплати: 5од. – 1,1$; 10од. – 1,3$); відрядно-преміальна заробітна плата. При цій системі виготовлена продукція в розмірі норми виробітку оплачується по основних розцінках, а за продукцію, виготовлену понад норму, за дотримання технологічної дисципліни, за безаварійну роботу передбачена премія. 

Останні десятиріччя характеризуються все більш широким застосуванням погодинної заробітної плати і відповідним скороченням відрядної внаслідок зростання механізації та автоматизації виробництва. У Великобританії, США, Німеччині та Франції 60-70% промислових робітників отримують погодинну заробітну плату.

Номінальна заробітна плата являє собою суму грошей, яку отримує робітник за виконану роботу. На її величину впливають різні фактори: рівень кваліфікації, різні умови та ефективність праці, а також кількість і якість праці. Підвищення середньомісячної зарплати на перший погляд свідчить про певне поліпшення добробуту населення. Але точнішим показником тут є реальна заробітна плата.

Реальна заробітна плата – це сума матеріальних і духовних благ та послуг, які можна придбати за номінальну зарплату. Реальна зарплата залежить від ряду факторів :

· рівня номінальної зарплати;

· цін на товари та послуги, які споживає населення;

· величини податків, які сплачуються різними верствами населення в бюджет.

3. Соціальна політика держави

Однією з основних функцій держави в ринковій економіці є забезпечення соціальної справедливості шляхом перерозподілу прибутків. 

Соціальна політика – це система державних заходів спрямована на пом'якшення нерівності в розподілі доходів, що є неминучою характерною рисою ринкової економіки. Вона спрямована на по-слаблення диференціації доходів і майна, пом'якшення суперечностей між учасниками ринкової економіки та запобіганню соціальних конфліктів на економічному ґрунті.

Завдання соціальної політики держави:

· Соціальна підтримка малозабезпечених верств населення (існує соціальна галузь економіки, яка називається соціальним забезпеченням. На організації соціального забезпечення держава покладає турботу про ті категорії населення, які в законодавчому порядку мають право на довготривалу або постійну допомогу у зв’язку з віком, інвалідністю, обмеженою працездатністю, відсутністю інших джерел існування).
· Створення умов для досягнення високого рівня життя населення.
· Підготовка та перепідготовка трудових ресурсів.
· Забезпечення максимальної зайнятості населення.
· Розвиток галузей обслуговування.
· Подолання бідності.

Одним із методів соціального захисту населення є розрахунок вартості “споживчого кошика” (величина прожиткового мінімуму), встановлення мінімальної заробітної плати.

Споживчий кошик – набір товарів та послуг, розрахований за нормами споживання та забезпеченості людей першочерговими життєвими благами. Виходячи з вартості споживчого кошика, держава встановлює розмір мінімальної заробітної плати. 

Вид соціального забезпечення:

· пенсіонерам за віком,

· пенсії по інвалідності,

· стипендії,

· медична допомога,

· допомогу безробітним.

Соціальні програми складаються урядом із метою задоволення потреб населення безвідносно до праці, як реалізація соціального захисту людей від негативних наслідків ринку.

Особливості розподілу суспільних фондів споживання:

· частина благ залежить від попередньої трудової діяльності (розмір пенсії, стипендії, оплата відпусток, лікарняних листків).

· частина благ не залежить від праці, здійснюються виплати  згідно з соціальними програмами (по інвалідності з дитинства, допомога багатодітним сім’ям, пільги на санаторно-курортне лікування, допомога при народженні дитини).

Тема 12. Світове господарство

1. Суть і тенденції розвитку світового господарства.

2. Міжнародні економічні відносини.

3. Економічні аспекти глобальних проблем сучасності.

1. Суть і тенденції розвитку світового господарства

Світове господарство – сукупність національних економік, які беруть участь у міжнародному розподілі праці та взаємодіють через систему міжнародних економічних відносин.

Міжнародний поділ праці – це спеціалізація країн на виробництві певних товарів і послуг залежно від внутрішніх умов і мож-ливостей (природних, кліматичних, історичних, економічних).

Тенденції розвитку світової економіки:

· посилення організаційної єдності економік окремих країн;

· взаємозалежність між країнами все сильніше впливає на їхню спеціалізацію;

· посилюється нерівність розвитку континентів, регіонів, окремих країн;

· загострюються глобальні проблеми сучасності.

Структура світового господарства

Світове господарство як система має свою структуру. Міжнародна конкуренція на світовому ринку починається з суперництва між трьома економічними центрами світу:

· Північною Америкою,

· Західною Європою,

· Японією.

Решта країн фактично не мають великого впливу на міжнародну конкуренцію.

Залежно від структури господарства (співвідношення частки аграрного та промислового виробництва в економіці держави) країни поділяють на:

· аграрні,
· аграрно-промислові,
· промислово-аграрні,
· промислові (індустріальні),
· постіндустріальні країни.

Саме у такій послідовності історично розвиваються національні господарства, проходячи усі ці стадії – від переваги в економіці сільського господарства до високого рівня розвитку промисловості та сфери послуг.

За рівнем економічного розвитку (комплекс показників) країни світу можна поділити на три великі групи:

· розвинуті країни:
Ці країни посідають провідні місця у світовому господарстві практично за всіма показниками. У них найвищий рівень розвитку науки та наукомістких виробництв, значна концентрація світового капіталу, високий рівень життя населення. (Японія, Австралія, Нова Зеландія, США та Канада; високорозвинені західноєвропейські країни: Швеція, Норвегія, Фінляндія, Данія, Бельгія, Нідерланди, Люксембург, Іспанія, Швейцарія, Австрія; ПАР, Ізраїль; країни середнього рівня розвитку з високими темпами соціально-економічного прогресу: Ісландія, Ірландія, Португалія, Греція, Туреччина, західноєвропейські мікродержави).
· нові індустріальні країни:

Характеризуються високими темпами економічного зростання країни Південно-Східної Азії (Гонконг, Сінгапур, Тайвань, Південна Корея), Латинської Америки (Аргентина, Бразилія, Мексика), а також Малайзія, Таїланд, Індія, Кіпр, Туніс, Туреччина, Індонезія, Філіппіни, Китай.

· країни, що розвиваються:

Приблизно 120 країн і територій, які характеризуються від-сталістю господарського життя, однобічністю розвитку (в основному аграрні), слабкими системами управління економікою (Польща, Чехія, Словаччина, Угорщина, Румунія, Болгарія, Югославія, Хорватія, Словенія, Боснія та Герцеговина, Республіка Македонія, Албанія, Лаос, В'єтнам, Монголія, Російська Федерація, Україна, Білорусь, Естонія, Латвія, Литва, Молдова, Грузія, Вірменія, Азербайджан, Казахстан, Узбекистан, Туркменістан, Киргизстан, Таджикистан; країни великого потенціалу з відносно розвиненою економікою: Індія, Пакистан, Венесуела, Єгипет, Марокко, Туніс; країни – експортери нафти: Саудівська Аравія, Оман, Кувейт, ОАЕ, Бруней, Катар, Ірак, Іран.

2. Міжнародні економічні відносини

Світове господарство склалося наприкінці ХІХ – початку ХХ століття в результаті поглиблення міжнародного поділу праці та включення економік у загальну систему світових господарських зв’язків. Історично першою формою міжнародних економічних відносин була світова торгівля (в епоху капіталізму). Утворення світового ринку, а потім і світового господарства, встановлення довготривалих торгових, виробничих і фінансових зв’язків між країнами означали кінець національної відособленості в галузі економіки.

Міжнародні економічні відносини – це господарські відносини між окремими країнами, їхнього об’єднаннями та організаціями, а також відносини між окремими господарюючими суб’єктами у світовому просторі.
Сутність міжнародних економічних відносин проявляється у формах світового співробітництва:

· зовнішня торгівля,
· валютно-фінансові відносини,
· міграція робочої сили,
· науково-технічне співробітництво,
· вивіз капіталу та виробниче співробітництво.

3. Економічні аспекти глобальних проблем

Протягом останніх десятиліть у світі виникло та загострилося певне коло проблем, що стосуються інтересів та долі всього людства. Розв’язання даних проблем не під силу жодній з країн світу зокре-  ма. Подібні проблеми дістали назву глобальних (від лат. “globus” – куля, фр. “global” – всеохоплюючий, загальний).

Причини виникнення глобальних проблем різноманітні. Їх можна поділити на три групи:

1) причини природного та демографічного характеру;

2) негативні наслідки господарської діяльності людей;

3) побічні наслідки розвитку науки і техніки.

Існують певні ознаки, що дають змогу визначити проблему глобальною. А саме: 

1) вони мають загальносвітовий характер, тобто стосуються інтересів значної кількості або ж усіх держав світу; 

2) невирішення глобальних проблем викликає загрозу людству, погіршення умов життя людей та розвитку продуктивних сил; 

3) вони потребують невідкладних та рішучих дій на основі колективних і скоординованих зусиль світового співтовариства.

Відповідно до перелічених ознак глобальні проблеми поділяються на три сфери дії:
1) проблеми, що виникають у сфері взаємодії суспільства з природою. Зокрема, надійне забезпечення людства сировиною, енергією, продовольством; збереження довкілля; освоєння ресурсів Світового океану, дослідження космічного простору тощо. Загальний економічний закон зростання потреб та й зростання чисельності самого людства вимагають все більше і більше відновлюваних та невід-новлюваних природних ресурсів. Отже, загострюється суперечність між потребами людства та можливостями природи задовольнити їх на даному рівні розвитку продуктивних сил цивілізації;
2) проблеми суспільних взаємовідносин між державами різних економічних устроїв, подолання економічної відсталості багатьох країн світу, локальні, регіональні та міжнародні кризи тощо;
3) розвиток людини, забезпечення її майбутнього. До цієї сфери належать, передусім, проблеми пристосування сучасної людини до умов природного та соціального середовища. На зміни цих умов сьогодні впливає багато факторів, зокрема, науково-технічний прогрес та урбанізація, внаслідок погіршення екологічних умов загострюються проблеми охорони здоров'я й боротьби з епідеміями та тяжкими захворюваннями (зростає захворюваність на туберкульоз, з'явилися нові різновиди його збудників, залишається високим відсоток серцево-судинних захворювань, раку та чуми ХХ ст. – СНІДу). Дехто з дослідників називає це наслідком саме екологічних змін у світі. 

Тести
1. Що вивчає економічна теорія?

1) життя суспільства;

2) економічну діяльність суспільства;

3) сукупність економічних відносин між різними суб'єктами, господарської діяльності.

2. Яке призначення економічної теорії?

1) з’ясувати світ, що оточує людину;

2) розкрити тенденції економічного розвитку;

3) зрозуміти сутність економічних процесів з метою позитивного втручання в їхній хід.

3. Що є об’єктом вивчення економічної теорії?

1) суспільство в цілому;

2) економічна система;

3) економічна діяльність людей.

4. Що безпосередньо вивчає економічна теорія?

1) економічні явища в різних проявах;

2) економічні закони;

3) економічну діяльність держави.

5. Що таке економічний закон?

1) стійкі внутрішні причинно-наслідкові зв’язки між різними економічними процесами;

2) закріплені законами держави правила поведінки людей;

3) правила, які визначають характер суспільного устрою.

6. Який взаємозв’язок економічної теорії і конкретних економічних дисциплін?

1) економічна теорія обумовлює розвиток конкретних економічних дисциплін;

2) економічна теорія є методологічною основою конкретних економічних дисциплін;

3) економічна теорія обумовлює розвиток суспільних дисциплін.

7. Що є умовою використання економічних законів для досягнення економічного та соціального прогресу?

1) опанування мови економічної теорії;

2) пізнання суті економічних законів і механізмів їхньої дії;

3) наявність практичних навичок у економічній діяльності.

8. Який із цих законів визначає головні тенденції економічного розвитку?

1) закон обмеженості ресурсів;

2) закон необмеженого зростання інтересів;

3) закони капіталу.

9. Робоча сила та засоби виробництва складають:

1) економічні відносини;

2) фактори виробництва;

3) сферу виробництва.

10. Суспільний поділ праці – це:

1) об’єктивний процес розчленування окремих видів праці та їхнє одночасне співіснування;

2) розмежування обов’язків між працівниками;

3) вертикальне розмежування обов’язків.

11. Яка ознака не характерна для ресурсів?

1) обмеженість;

2) корисність;

3) безмежність.

12. Людина, яка взяла автомобіль на прокат, стає його:

1) власником;

2) користувачем;

3) господарем.

13. Щоб виникли відносини власності до будь-якого об’єкта, потрібні:

1) наявність необмеженої кількості цього об’єкта;

2) обмежена кількість об’єкта та наявність інших суб’єктів;

3) наявність корисних властивостей цього об’єкта.

14. Який зв’язок між економічним і юридичним аспектами відносин власності?

1) економічний аспект втрачає сенс при відсутності юридичного;

2) юридичний аспект без економічного – це форма без змісту;

3) економічні відносини власності є реальними лише у певній правовій формі.

15. З яких фаз складається суспільне виробництво?

1) виробництво, споживання;

2) виробництво, розподіл, обмін, споживання;

3) розподіл, обмін.

16. З яких блоків галузей складається сфера виробництва?

1) з виробничої та соціальної інфраструктури;

2) тільки з виробничої інфраструктури;

3) з основного виробництва, виробничої та соціальної інфраструктури.

17. Прогресивним типом економічного зростання є:

1) нове економічне зростання;

2) екстенсивне економічне зростання;

3) інтенсивне економічне зростання.

18. Який зміст поняття економічна ефективність?

1) раціональне використання засобів виробництва;

2) високий здобуток за умов стабільності або зменшення ресурсів;

3) результативність праці.

19. Кількість грошей, необхідних для обороту, прямо пропорційна:

1) розміру виробленого продукту;

2) цінам на товари;

3) кількості оборотів одної грошової одиниці.

20. Кредитні гроші пересуваються:

1) тільки через кредитні картки;

2) через кредитні картки та державні установи;

3) тільки по рахунках у банках.

21. Паперові гроші:

1) можуть знецінюватись;

2) не можуть знецінюватись;

3) завжди стабільні.

22. Інфляція – це:

1) зростання цін на товари;

2) це падіння купівельної спроможності грошей;

3) це зростання вартості життя.

23. Що являє собою ринковий механізм?

1) процес купівлі-продажу на ринку;

2) взаємодії покупців і продавців, коли їхні інтереси координуються й реалізуються;

3) сукупність наявних цін.
24. Що розуміють під поняттям ринкова рівновага?

1) наявність сталого попиту на товари;

2) пропозиція товарів перевищує попит;

3) попит відповідає пропозиції.

25. Роль держави в ринкових умовах визначається в діях:

1) держава активно втручається у процес ціноутворення;

2) активно сприяє дії ринкового механізму;
3) держава не впливає на стан ринкової кон'юнктури.
26. Як позначається на рівні цін конкуренція покупців?

1) знижує ціну;

2) підвищує ціну;

3) не змінює рівень ціни.

27. Що станеться з цінами при активній конкуренції між продавцями?

1) зростуть;

2) знизяться;

3) не зміняться.

28. Інфраструктура ринку – це:

1) комерційні банки;

2) галузі, що обслуговують ринкові відносини;

3) ринок цінних паперів.

29. Як змінюється ситуація на ринку, якщо зростають доходи населення:

1) зростає пропозиція;

2) збільшується попит;

3) зникає конкуренція.

30. Який із цих законів розподілу діє в ринковій економіці?

1) закон розподілу за власністю;

2) закон розподілу за потребами;

3) закон розподілу за працею.
31. Що є об’єктом відносин на ринку праці?

1) праця;

2) робоча сила;

3) трудові контракти.

32. Підприємницька діяльність – це:

1) самостійна ініціатива, діяльність на власний ризик;

2) самостійна діяльність;

3) діяльність окремих громадян.

33. До принципів підприємництва не належить:

1) вільний вибір видів діяльності;

2) вільний найом працівників;

3) вільне використання природних ресурсів.

34. Бізнес – це:

1) діяльність спрямована на виробництво продукції, послуг;

2) підприємницька діяльність, спрямована на одержання прибутку;

3) діяльність спрямована на утворення робочих місць.

35. Бізнес-план – це:

1) аналітичний документ прогнозуючого характеру, обґрунтування діяльності підприємства;

2) довгострокове планування підприємства;

3) планування виготовлення продукції на рік.

36. Менеджер:

1) директор підприємства;

2) професійний управляючий;

3) організатор.

37. Маркетингове дослідження – це:

1) дослідження ринку;

2) дослідження економіки;

3) дослідження безробіття.

38. Собівартість – це:

1) вартість ресурсів, які застосовуються на виробництві;

2) виражені у грошовій формі поточні затрати підприємства на виробництво та реалізацію продукції;

3) поточні затрати підприємства на виробництво продукції.

39. Рента – це дохід від ресурсу:

1) капітал;
2) земля;
3) фонду споживання.

40. Розмір заробітної плати в ринкових умовах встановлюється залежно від:

1) попиту та пропозиції праці;
2) конкуренції;
3) кваліфікації працівника.

41. Взаємовідносини між державами з обміном продуктами різних галузей виробництва – це:

1) міжгалузева спеціалізація;

2) міжнародне виробниче кооперування;

3) міжнародний валютний ринок.

42. Об’єднання зусиль виробників декількох країн у випуску певних видів товарів для світового ринку – це:

1) міжнародний поділ праці;

2) міжнародне виробниче кооперування;

3) міжнародна спеціалізація виробництва.

43. Що не належить до основних тенденцій розвитку світової економіки:

1) посилення органічної єдності економік окремих країн;

2) взаємозалежність між країнами все сильніше впливає на їхню спеціалізацію;

3) зростає рівномірність розвитку континентів, регіонів та окремих країн.

44. Глобалізація – це:

1) процес всесвітньої економічної, політичної та культурної інтеграції та уніфікації;

2) процес об’єднання торгових інтересів країн світу;

3) процес міжнародного технічного співробітництва.

45. До основними наслідками глобалізації не належить:

1) міграція в масштабах усієї планети капіталу, людських і виробничих ресурсів;
2) стандартизація законодавства;
3) стандартизація економічних і технічних процесів.

46. Продаж і вивезення товару за кордон – це:

1) імпорт;

2) експорт;

3) реекспорт.

47. Купівля та ввезення товару з-за кордону:

1) експорт;

2) імпорт;

3) реімпорт.

48. Позитивне сальдо – це:

1) експорт перевищує імпорт;

2) зростає зовнішньоторговельний обіг;

3) налагоджена міжнародна світова торгівля.

49. Сукупність національних господарств, взаємопов’язаних міжнародними економічними відносинами з відповідним механізмом регулювання та управління – це:

1) світове господарство;

2) світовий ринок;

3) міжнародний валютний ринок.

50. До глобальних проблем не належать:

1) проблеми, які стосуються усіх країн без винятку;

2) проблеми, відкладення вирішення яких неможливе;

3) зусилля окремих країн для вирішення проблем;

4) проблеми, які загострилися в окремому регіоні.

Методи та критерії оцінювання знань студентів

Оцінку знань студентів із дисципліни “Економічна теорія” здійснюється відповідно до вимог системи оцінювання за шкалою ECTS. Ця система базується на здійсненні наскрізного поточного контролю на аудиторному занятті відповідно до його форми (лекційної, семінарської).

Підсумковою оцінкою поточного контролю є оцінка за модуль, тобто реалізується принцип модульного обліку знань студентів.

Навчальним планом із дисципліни “Економічна теорія” передбачено складання екзамену.
РЕЙТИНГОВА СИСТЕМА ОЦІНЮВАННЯ ЯКОСТІ ЗНАНЬ

(ЕСТS)

Для зарахування дисципліни необхідно упродовж семестру виконати певні види навчальної роботи, що оцінюються за 100-бальною шкалою.

Принципи оцінювання якості знань

Загальна оцінка






100 балів

Відвідування лекцій






5 балів

Систематична активна робота на семінарах

15 балів

Поточний контроль

Модуль 1
40 балів

Модуль 2
40 балів

Види оцінюваних робіт

Аудиторна робота – це відвідування лекцій, активна робота на семінарських і практичних заняттях.

Самостійна робота – послідовність і якість виконання завдань для самостійної роботи.

Види контролю

Поточний контроль

Здійснюється протягом 6 та 12 тижнів навчання.

Контролюється якість опанування дисципліни та ступінь виконання самостійної роботи модулями.

Підсумковий контроль (екзамен)

Враховує послідовність і якість поточної роботи студента.

Підсумковий контроль на 80% складається з результатів поточного контролю.

Максимальна кількість балів екзамену – 20.

Порядок конвертації оцінок системи ECTS в національну

	Оцінка за системою ECTS
	Визначення
	Оцінка за 100-бальною шкалою
	Оцінка за 
національною шкалою

	A
	Відмінно
	90 – 100
	5 (відмінно)

	BC
	Добре
	75 – 89
	4 (добре)

	DE
	Задовільно
	60 – 74
	3 (задовільно)

	F
	Незадовільно з можливістю повторного складання заліку
	36 – 59
	2 (незадовільно)

	X
	Незадовільно з повторним прослуховуванням дисципліни
	0-35
	2 (незадовільно)


Методичні рекомендації до написання

контрольних робіт

Виконання контрольних робіт сприяє більш глибокому самостійному вивченню дисципліни та водночас є однією з форм перевірки знань студентів. Метою написання контрольної роботи є поглиблене вивчення теоретичних та практичних питань дисципліни “Економічної теорії”, формування навичок опрацювання інструктивного матеріалу галузі та законодавчих актів України з розглянутих питань.
Контрольна робота виконується письмово українською мовою в строгій відповідності до методичних рекомендацій і вимог ВУЗу щодо її оформлення.

Обсяг контрольної роботи – 18-22 тис. знаків (0,5 др. аркуша, 11-13 аркушів А4).

Редактор – Word for Windows.

Шрифт – Times New Roman.

Розмір – 14 пт.

Інтервал – 1,5.

У контрольній роботі, насамперед, має бути обґрунтовано актуальність обраної теми, визначено коло питань, взятих до розгляду, проведено детальний аналіз кожного з них. Складається контрольна робота з двох частин: теоретичної та практичної. Робота повинна мати таку структуру: титульна сторінка; план роботи: теоретична частина, практична частина, список використаних джерел.

Теоретична частина повинна містити вступ, основний виклад матеріалу та висновки. Завдання до практичної частини контрольної роботи надається викладачем. Основну літературу студент може взяти зі списку до відповідної теми, додаткову – підбирає самостійно.

Контрольна робота має бути передана викладачу не пізніше як за два тижні до дати складання екзамену з навчальної дисципліни.
Тематика контрольних робіт

1. Зародження та еволюція економічної теорії.

2. Основні напрями сучасної економічної науки.

3. Розвиток економічної думки України.

4. Предмет і функції економічної теорії.

5. Економічні закони та категорії.

6. Методи економічної теорії.

7. Суспільне виробництво: суть, структура.

8. Основні фактори суспільного виробництва.

9. Економічні потреби та інтереси.

10. Обмеженість виробничих ресурсів.

11. Проблеми організації економіки.

12. Економіка та ефективність.

13. Рушійні сили економічного зростання.

14. Потреби. Класифікація потреб.

15. Сутність економічних благ.

16. Відносини власності як основа економічної системи.

17. Форми власності в економіці України. 

18. Особливості роздержавлення та приватизації в Україні.

19. Зміст економічних систем. Типи економічних систем.

20. Форми господарювання. Товарне виробництво: умови ви-никнення та характерні риси.

21. Товар і його властивості.

22. Закон вартості.

23. Розвиток форм вартості та виникнення грошей.

24. Суть і функції грошей, особливості їхнього прояву в сучасних умовах.

25. Основні концепції грошей. 

26. Грошовий обіг і його закони.

27. Суть, причини та наслідки інфляції.

28. Виникнення, суть і функції ринку.

29. Структура та види ринку.

30. Інфраструктура ринку.

31. Особливості становлення ринкових відносин в Україні.

32. Економічна природа попиту та пропозиції.

33. Механізм ринкового саморегулювання. 

34. Фактори, що визначають попит і пропозицію.

35. Ринкова конкуренція, її суть, форми та значення у розвитку економіки.

36. Монополія: суть, причини виникнення та форми прояву.

37. Подолання монополізму та створення умов для ринкової економіки.

38. Сутність підприємництва.

39. Формування системи підприємництва в Україні.

40. Різноманітність форм підприємницької діяльності в СКС.

41. Особливості становлення малих підприємств.

42. Підприємництво як економічна категорія.

43. Функції підприємницької діяльності. 
44. Принципи підприємництва в Україні.

45. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності в СКС.
46. Некомерційна організація.
47. Комерційна організація.
48. Соціально-культурна сфера та її розвиток.

49. Основні джерела формування фінансових ресурсів організацій СКС.
50. Пріоритетні напрямки соціально-економічного регулювання в сфері культури.

51. Шляхи виходу з кризової ситуації в СКС.

52. Сутність і значення менеджменту.

53. Сучасні теорії менеджменту.

54. Види та функції менеджменту.

55. Стилі управління.

56. Суть і значення маркетингу.

57. Концепції управління маркетингом.

58. Особливості міжнародного маркетингу.

59. Доходи населення та їхня диференціація.

60. Земельна рента та її форми.

61. Сімейні доходи. Мінімальний та оптимальний сімейний бюджет.

62. Рівень життя та бідність.

63. Заробітна плата: суть, форми та системи. 

64. Соціальна політика держави.

65. Зайнятість населення та її основні форми.

66. Ринок робочої сили.

67. Особливості зайнятості та безробіття в Україні.

68. Місце держави в ринковій економіці.

69. Методи та форми державного регулювання ринкової економіки.

70. Суть і тенденції розвитку світового господарства.

71. Міжнародна економічна інтеграція та необхідність включення економіки України в систему світового господарства.

72. Економічні аспекти глобальних проблем.

73. Суть глобальних проблем сучасності.

74. Сучасні форми прояву та можливості розв'язання глобальних проблем людства.

Термінологічний словник

Агент – фізична або юридична особа, яка здійснює певні операції за дорученням іншої особи, за її рахунок і від її імені. 

Аграрні відносини – особливий вид економічних відносин між членами суспільства, господарствами, державою з приводу володіння та використання землі й привласнення інших об'єктів власності, а також виробництва, розподілу, обміну, споживання сільськогосподарської продукції. 

Активний торговельний баланс – торговельний баланс, що характеризується перевищенням вивозу товарів із країни над ввезенням до неї. 

Активні операції банків – операції, за допомогою яких банки розміщують грошові кошти (купівля цінних паперів, видача позик), які вони мають. 

Акциз – вид непрямого податку, що включається в ціну товару чи послуги. 

Акціонерне товариство – основна організаційна форма великого підприємства. Має статутний фонд, поділений на певну кількість акцій рівної номінальної вартості. Найвищий орган – загальні збори акціонерів. Особи, які купили акції, стають пайовиками акціонерного товариства та мають право на доход від його діяльності. 

Акція – цінний папір, який засвідчує право власності на частку в капіталі акціонерного товариства та дає право на участь у його прибутках і в управлінні підприємством. 

Амортизаційні відрахування – відрахування частини вартості основних фондів для покриття їх зношення. 

Амортизація – поступове зношення основних фондів (устаткування, споруди тощо) і перенесення їхньої вартості у міру зношення на створюваний продукт. 

Антиінфляційна політика – комплекс взаємопов'язаних заходів і важелів держави й центрального банку країни з метою запобігання високим темпам інфляції та управління нею на незагрозливому для стабільності економічної системи рівні. 

Антимонопольне законодавство – сукупність законодавчих та нормативних актів у країнах з ринковою економікою, що обмежують монополістичну діяльність і створюють можливість для покупця більш широкого вибору потрібних йому товарів. 

Асоціація – об’єднання, союз організацій або осіб для до-сягнення певних цілей. Асоціації не мають права втручатися у виробничу та комерційну діяльність будь-якого з її учасників. Асоціація є юридичною особою, може мати самостійний баланс, розрахунковий та інші рахунки, печатку зі своїм найменуванням. 

Аудит – перевірка (ревізія) бухгалтерської звітності підприємства кваліфікованими спеціалістами (аудиторами) на предмет її від-повідності встановленим правилам і стандартам. 

Аудитор – незалежний ревізор, фінансовий контролер. 

Аукціон – різновид періодичних відкритих публічних торгів, де продаються товари відповідної номенклатури. 

Банк – кредитно-фінансова установа, яка залучає й нагромаджує вільні грошові кошти підприємств та організацій, населення (пасивні операції), а також здійснює емісію грошей (випуск їх у обіг), випуск цінних паперів, кредитування економіки й населення, надання різноманітних позик на умовах платності, зворотності та терміновості (активні операції). 

Банківський кредит – кредит, що надається банками функціонуючим підприємцям та іншим позичальникам у вигляді грошових позик. 

Банкнота – банківський білет; грошові знаки, що випускаються в обіг центральними емісійними банками держав як засіб грошового обігу й платежу; основний вид паперових грошей. 

Банкрутство – неспроможність боржника (підприємства, фірми, банку, іншої організації) оплатити свої боргові зобов’язання. 

Бартер – прямий, не опосередкований грошима обмін товарами або послугами. 

Безготівкові розрахунки – розрахунки, які здійснюються шляхом перерахування сум із рахунку платника на рахунок одержувача або шляхом взаємного заліку сум без участі готівки. 

Бізнес – економічна діяльність з метою отримання прибутку. 

Бізнес-план – короткий виклад цілей і шляхів діяльності фірми, обґрунтування доцільності капіталовкладень для залучення інвесторів і кредиторів. 

Біржа – це установа, де здійснюється купівля-продаж масових товарів (товарна біржа), цінних паперів (фондова біржа), валюти (валютна біржа), робочої сили (біржа праці). 

Брокер – посередник при укладанні угод між продавцями та покупцями товарів, цінних паперів, валют, тощо; діє за дорученням і за рахунок клієнтів, отримуючи від них комісійні. 

Бюджет державний – грошове вираження збалансованого кошторису державних доходів і витрат на певний період часу за джерелами надходжень й основними каналами витрат. 

Бюджетний дефіцит – сума, що перевищує державні витрати над державними доходами.

Валова продукція – показник, що характеризує обсяг продукції, виробленої в тій чи іншій галузі у вартісному (грошовому) вираженні. 

Валовий внутрішній продукт – узагальнюючий економічний показник, виражає сукупну вартість кінцевих товарів і послуг, створених у середині країни, в ринкових цінах. 

Валовий дохід – виражений у грошовій формі сумарний річний дохід підприємства (фірми), отриманий у результаті виробництва й продажі продукції та послуг. 

Валовий національний продукт – узагальнюючий макро-економічний показник соціально-економічного розвитку, визначається як вартість усіх товарів і послуг, вироблених у країні за рік. 

Валюта – грошова одиниця країни, яка перебуває в обігу. Застосовується як: 

1) грошова одиниця даної країни та її тип; 

2) грошові знаки іноземних держав, які використовуються в міжнародних розрахунках (іноземна валюта). 

Валютне котирування – встановлення курсів іноземних валют відповідно до діючих законодавчих норм та існуючої практики. 

Валютний курс – ціна грошової одиниці однієї країни, вираженої в грошових одиницях іншої країни. 

Валютний паритет – законодавчо встановлене співвідношення між двома валютами, що становить основу валютного курсу. 

Валютний ринок – система економічних та організаційних відносин стосовно операцій купівлі-продажу іноземних валют і платіжних документів у іноземних валютах. 

Валютні резерви – централізовані запаси золота та іноземної валюти, що зберігаються у центральних банках. 

Вартість – економічна категорія, що виражає уречевлену в товарі суспільну працю, відносини між товаровиробниками. 

Вартість грошей – кількість товарів та послуг, які можна обміняти на одиницю грошей; купівельна спроможність одиниці грошей. 

Вексель – офіційне боргове зобов’язання певної форми, що надає його власнику право вимагати сплати боржником зазначеної у   векселі суми у встановлений строк. 

Виробництво – процес створення матеріальних і нематеріальних благ, необхідних для існування й розвитку людини. 

Відсоток – плата за кредит, ціна за користування позиченими коштами. 

Вільний ринок – ринок, заснований на економічній відособленості юридично вільних товаровиробників, тримається на системі    вільного підприємництва. 

Вклад – грошова сума, внесена в ощадний банк на збереження на певних умовах. 

Власність – категорія, що означає володіння, користування та розпорядження майном; система економічних відносин з приводу   володіння, користування й розпорядження майном.

Гіперінфляція – стрімке зростання товарних цін і грошової маси в обігу, що веде до різкого знецінення грошової одиниці, розладу платіжного обороту й порушення нормальних господарських зв’язків. 

Готівка – монети та паперові гроші. 

Гроші – особливий товар, який виконує роль загального еквівалента; благо, благо, що має найвищий ступінь ліквідності. 

Грошова маса – сукупний обсяг купівельних і платіжних засобів, що обслуговують господарський оборот і належать приватним особам, підприємствам і державі. 

Грошова одиниця – встановлений у законодавчому порядку грошовий знак, один із елементів грошової системи, що слугує для вимірювання та вираження цін усіх товарів. 

Грошова система – форма організації грошового обігу, яка історично склалась у певній країні та законодавчо закріплена державою. 

Грошовий обіг – рух грошей у готівковій та безготівковій формах, який обслуговує реалізацію товарів і нетоварні платежі в господарстві. 

Демонополізація – усунення державної або іншої монополії, що диктує свої умови ринку. 

Демпінг – продаж товарів на ринках інших країн за цінами, нижчими від внутрішніх. 

Депозит – грошова сума або інша цінність, яка віддана на зберігання. Депозит як форма зберігання грошових заощаджень населення називається вкладом. 

Державна власність – форма власності, за якої власником виступає держава в особі її органів. 

Державне регулювання ринку – втручання держави у функціонування ринкових механізмів, вплив на економіку шляхом адмі-ністративних, економічних та інших методів. 

Дефіцит бюджету – різниця між доходами та витратами в бюджеті країни. 

Дефляція – вилучення з обігу частини надлишкової грошової маси, випущеної в період інфляції. 

Дефолт – невиконання зобов’язань, відмова від сплати боргу. 

Дивіденд – доход, отриманий власником акції з прибутку акціонерного товариства за підсумками його господарської діяльності за певний період часу, як правило, за рік. 

Дилер – особа чи фірма, що займається біржовим або торговельним посередництвом, але, на відміну від брокера, вона укладає угоди від себе й за свій рахунок. 

Довірчі операції – операції банків щодо управління майном і виконання інших послуг в інтересах і за дорученням клієнтів на правах довіреної особи. 

Договірна ціна – ціна, що встановлюється за домовленістю між виробником (продавцем) і споживачем (покупцем) продукції. 

Досконала (чиста) конкуренція – умови ринку, на якому існує безліч покупців і продавців однорідної продукції, що продається, вільний доступ фірм на ринок. 

Дотація – доплата з державного бюджету задля збалансування бюджетів нижчих рівнів; різновид субсидій. 

Дохід – у загальному вигляді – це потік грошових та інших надходжень за одиницю часу. Виділяють чотири основних форми доходів : рента, заробітна плата, прибуток і відсоток. 

Економічна категорія – узагальнююче поняття, яке виражає істотні сторони економічних явищ і процесів, відбиває глибинні процеси економічного розвитку. 

Економічне зростання – зміна результатів функціонування економіки. Розрізняють екстенсивне й інтенсивне економічне зростання. 

Економічні закони – внутрішньо необхідні, сталі й істотні причинно-наслідкові зв'язки між протилежними сторонами, властивостями економічних явищ і процесів, елементами економічної системи. 

Економічні ресурси – усі застосовувані в господарській діяльності природні, людські й вироблені людиною ресурси. 

Експорт – вивіз товарів, технологій і послуг за кордон для реалізації їх на зовнішньому ринку. 

Еластичність попиту – ступінь зміни попиту на певну продукцію під впливом зміни ціни на неї. 

Еластичність пропозиції – ступінь зміни пропозиції на певну продукцію під впливом зміни ціни на неї. 

Ембарго – повна заборона торговельних відносин з будь-якою    державою або заборона ввозу (вивозу) певних товарів у конкретну країну. 

Емісія – випуск в обіг грошей і цінних паперів. Емісія грошей здійснюється центральним банком держави. 

Ефективність – співвідношення між результатами та витратами, здійсненими для досягнення певних цілей. 

Заробітна плата – це грошове вираження частини необхідного продукту, яка поступає в індивідуальне споживання робітникам фірми у відповідності з кількістю та якістю затраченої ними праці у виробництві. 

Застава – майно або інші цінності, які слугують забезпеченням позики. 

Збитки – викликані різними обставинами втрати матеріальних і фінансових ресурсів. 

Зовнішня торгівля – торгівля держави з іншими країнами включає ввіз і вивіз товарів. 

Зовнішній борг держави – державна заборгованість іноземним громадянам, підприємствам та іншим країнам. 

Золотий запас – резервний фонд золота в зливках і монетах, який належить центральному емісійному банку або скарбниці країни. 

Імпорт – закупівля та ввезення іноземних товарів, технологій та послуг у країну з-за кордону для реалізації їх на внутрішньому ринку країни-імпортера. 

Інвестиції – довгостроковий вклад капіталу в будь-яке підприєм-ство, галузі господарства, підприємництво з метою отримання прибутку. 

Інвестор – приватний підприємець, організація або держава, які здійснюють інвестицію. 

Індексація доходів – механізм підвищення грошових доходів громадян, який дає змогу частково або повністю компенсувати їм подорожчання споживчих товарів і послуг. 

Індекс цін – показник, який кількісно виражає зміни рівня тих чи інших цін. 

Інжиніринг – надання інженерно-будівельних і проектних послуг. 

Інтелектуальна власність – продукт інтелектуальної праці. Об’єктами інтелектуальної власності є: твори науки та техніки, літератури та мистецтва, винаходи, відкриття та інші види творчої діяльності. 

Інтенсивний тип економічного зростання – економічне зростання, за якого приріст виробництва здійснюється за рахунок застосування досконаліших факторів виробництва, технологій та організацій. 

    Інфляція – знецінення паперових грошей, що знаходяться в обігу, тобто падіння їхньої купівельної спроможності, яке проявляється у підвищенні цін на всі товари та послуги. 

Іпотека – застава нерухомого майна для одержання кредиту. 

Кейнсіанство – економічна теорія, яка визначає та обґрунтовує необхідність державного регулювання економіки. 

       Кліринг – система безготівкових розрахунків за товари, цінні папери та послуги, заснована на зарахуванні взаємних вимог і         зобов’язань. 

Комерційний кредит – кредит, наданий у товарній формі продавцями покупцям у вигляді відстрочки платежу за продані товари. 

Конвертована валюта – валюта, яка вільно й необмежено обмінюється на інші іноземні валюти. 

Конкуренція – процес суперництва між товаровиробниками, постачальниками та покупцями товарів за найвигідніших умов їхнього виробництва та реалізації. 

Консенсус – загальне погодження, що характеризується відсутністю серйозних заперечень з істотних питань у більшості зацікавле             них сторін. 

Консорціум – тимчасова угода між кількома банками або промисловими підприємствами для спільного розміщення позик, проведення фінансових та комерційних операцій великого масштабу. 

Контракт – договір, угода про взаємні зобов’язання для договірних сторін. 

Контрольний пакет акцій – кількість акцій, що дає право на управління акціонерним товариством. 

Концерн – форма об’єднання підприємств різних галузей промисловості, торгівлі, транспорту, сфери послуг і фінансових установ, що знаходяться під єдиним фінансовим контролем. 

Кооператив – підприємство (фірма), що створене на основі    добровільного об’єднання громадянами свого майна. Член кооперативу бере особисту участь у його діяльності. 

Корупція – зрощення державних структур зі структурами      злочинного світу у сфері економіки. 

Котирування – встановлення курсу валюти, тобто визначення її вартості в іноземних валютах. 

Кредит – позика в грошовій або товарній формі на умовах по-вернення з оплатою відсотка. 

Курс акцій – ціна, за якою продається акція. 

        Маклер – посередник, який здійснює операції на біржі за       рахунок клієнтів і отримує винагороду у вигляді комісійних. 

Маржа – банківський прибуток, який визначається як різниця між сумою стягнення й виплачених банком відсотків. 

Маркетинг – система організації діяльності підприємства, що ґрунтується на всебічному вивченні ринку та просуванні товарів і послуг від виробника до споживача. 

Менеджер – професійний управляючий, що має спеціальну підготовку та здійснює керівництво підприємством, фірмою тощо. 

Менеджмент – система організації й управління підприємством. 

Методологія – вчення про принципи побудови, форми та способи наукового пізнання. 

Міжнародний кредит – надання валютних і товарних ресурсів у сфері міжнародних економічних відносин на умовах повернення й сплати відсотків. 

Монетаризм – економічна теорія, що ґрунтується на визначальній ролі грошової маси, яка знаходиться в обігу, в стабілізації        економіки, її функціонуванні й розвитку. 

Монополія – підприємство, або група підприємств, які займають домінуюче становище на ринку, що дає їм змогу контролювати й визначати ціни. 

Натуральне господарство – вид господарства, в якому всі продукти виробляються лише для задоволення власних потреб і не при-значені для продажу. 

Облігація – вид цінного паперу, за яким виплачується щорічний дохід наперед встановленого розміру у формі певного відсотка номінальної вартості облігації. 

Облікова ставка відсотка – ставка відсотка, за якого центральний банк надає ресурси комерційним банкам. 

Оборотний капітал – частина виробничого капіталу, яка пере-носить свою вартість на знову створений продукт повністю та повертається до виробника в грошовій формі після кожного кругообігу капіталу. 

Олігополія – панування декількох найбільших фірм на ринку. 

Оптова торгівля – вид торгівлі, що забезпечує зв’язок між виробництвом і роздрібною торгівлею; торгівля партіями товарів. 

       Оптова ціна – ціна, за якою державні підприємства й організації реалізують вироблену ними продукцію іншим підприємствам та     організаціям, крім населення. 

Оренда – передання майна в строкове, платне володіння й      користування. 

Основні виробничі фонди – сукупність засобів праці, які       функціонують у сфері матеріального виробництва та переносять свою вартість на знову створений продукт частково, у міру зношення, протягом ряду кругообігів. 

Паперові гроші – знаки, символи цінності (вартості), що не   мають власної вартості та наділені державною владою примусовим     курсом обігу. 

Паритет – співвідношення між валютами різних країн. 

Пасивні операції банків – операції, за допомогою яких банки залучають у своє розпорядження грошові кошти. 

       Підприємець – самостійний суб’єкт ринкових відносин, який діє на свій страх і ризик та під свою відповідальність з метою отримання прибутку. 

Підприємництво – самостійна, ініціативна, постійно здійснювана на власний страх і ризик діяльність по виробництву продукції, виконанню робіт, наданню послуг і торгівлі з метою одержання прибутку. 

Плаваючий валютний курс – курс валюти, який вільно під-вищується та знижується залежно від попиту й пропозиції. 

Податок – обов’язковий платіж, збір, що стягується державою або місцевим органом з громадян (фізичних осіб) або підприємств (юридичних осіб) на основі законодавства. 

Праця – цілеспрямована, свідома діяльність людини, спрямована на створення матеріальних і духовних благ. 

Прибуток – узагальнюючий показник діяльності підприємства; визначається як різниця між виручкою від реалізації продукції, робіт і послуг та сумою всіх затрат підприємства на виробництво та збут. 

Продуктивність праці – характеризує кількість продукції, виробленої в одиницю часу, або витрати часу на виробництво одиниці продукції. 

Прожитковий мінімум – величина вартості фінансових коштів і майна, необхідних для підтримки нормального фізичного існування працівника й непрацюючих членів його сім ї. 

Протекціонізм – політика держави, спрямована на захист       національної економіки від іноземної конкуренції. 

Реальна заробітна плата – кількість товарів і послуг, які можна придбати за номінальну заробітну плату. 

Ризик – дія в розрахунку на удачу, на щасливий результат, який, однак, не виключає можливості невдачі. 

Ринок – сфера обміну товарами й послугами між продавцями й покупцями, місце, де здійснюється купівля-продаж; система еконо-мічних відносин між виробниками та споживачами продукції. 

Санація – система заходів, спрямованих на попередження бан-крутства. 

Синдикат – об’єднання підприємців, які беруть на себе         здійснення всієї комерційної діяльності при збереженні виробничої та юридичної самостійності підприємств, які в нього входять. 

Собівартість – сумарні витрати, виражені в грошовій формі на виробництво й реалізацію продукції. 

Соціальна політика –діяльність держави, спрямована на створення та регулювання соціально-економічних умов життя суспільства. 

Стагфляція – стан економіки країни, яка супроводжується застоєм або падінням виробництва й інфляцією. 

Статутний фонд – сума коштів, що становлять майно під-приємства при його створенні. 

Субсидія – вид допомоги, яка надається будь-кому державою або юридичною особою без яких-небудь умов. 

Товар – продукт праці, призначений для купівлі-продажу. 

Товарне виробництво – виробництво, в якому продукти праці призначаються не для власного споживання, а для обміну через ринок шляхом купівлі-продажу. 

Трест – об’єднання підприємств, фірм, e якому суб’єкти, що входять у нього, втрачають свою виробничу, комерційну та юридичну самостійність і підкоряються єдиному управлінню. 

Фінанси – система економічних відносин з приводу створення, розподілу й використання фондів грошових коштів. 

Фірма – господарське, промислове або торговельне підприєм-ство, яке користується правами юридичної особи у ринковій економіці. 

Фритредерство – політика вільної торгівлі, стосовно лібералізації зовнішньоекономічної діяльності, забезпечення вільного доступу на національний ринок товарів, капіталів, робочої сили тощо. 

Ціна – кількість грошей, які сплачуються за одиницю товару; виражена в грошах вартість одиниці товару. 

Ціна попиту – гранично максимальна ціна, за якою покупці ще згодні купувати товар. 

Ціна пропозиції – гранично мінімальна ціна, за яку продавці ще готові пропонувати свій товар. 

Ціна рівноваги – ціна, за якою попит дорівнює пропозиції. 

Цінні папери – документи, що засвідчують право власності на будь-яке майно або гроші (акції, облігації, чеки, векселі, сертифікати та інші документи). 

Чистий доход – прибуток після відрахування витрат, сплати податків і всіх боргових зобов’язань. 

Чистий доход суспільства – частина національного доходу, що виступає як додатковий продукт. 

Штраф – грошове стягнення за порушення зобов’язань по до-говору. 

Питання поточного та підсумкового контролю якості знань

Модуль 1. ЗАГАЛЬНІ ЗАСАДИ СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА

1. Виникнення та розвиток економічної теорії.

2. Методи та функції економічної теорії.

3. Особливості розвитку економічної теорії в Україні.

4. Предмет економічної теорії.

5. Економічні закони та категорії.
6. Економічні потреби та інтереси. Закон зростання потреб.

7. Проблема вибору та альтернативна вартість.

8. Економічне зростання.

9. Суспільне виробництво: суть, структура.

10. Матеріальне та нематеріальне виробництво.

11. Основні фактори суспільного виробництва.

12. Обмеженість виробничих ресурсів.

13. Ефективність суспільного виробництва.
14. Відносини власності.

15. Власність як економічна категорія.

16. Форми власності.

17. Особливості роздержавлення та приватизації в Україні.

18. Типи економічних систем.

19. Натуральне виробництво.

20. Товарне виробництво: умови виникнення та характерні риси.

21. Види поділу праці.

22. Товар та його властивості. Закон вартості.

23. Виникнення та розвиток грошових відносин.

24. Форми грошей.

25. Функції грошей.

26. Причини та наслідки інфляції.
27. Антиінфляційна політика держави.
Модуль 2. Теоретичні основи ринкової економіки. Закономірності розвитку світового господарства
1. Передумови виникнення ринку.
2. Характерні ознаки ринку.
3. Функції ринку.
4. Структура та види ринку.
5. Ринковий механізм та  його елементи.

6. Закон попиту. Закон пропонування.

7. Конкуренція та монополія в ринковій економіці.

8. Інфраструктура ринку.

9. Функціонування соціально-культурної сфери в ринкових умовах.

10. Фінансування сфери культури з різних джерел.

11. Необхідність державного регулювання розвитку культури та мистецтва.

12. Сутність підприємництва.

13. Класифікація суб’єктів підприємницької діяльності в соціально-культурній сфері.

14. Комерційна і некомерційна діяльність у соціально-культурній сфері.
15. Особливості управління в ринкових умовах.

16. Суть і значення менеджменту.

17. Стилі управління.

18. Функції менеджменту.

19. Маркетингове забезпечення управління.

20. Функції маркетингу.

21. Концепції маркетингу.

22. Доходи населення та їхня диференціація.
23. Заробітна плата: суть, форми і системи.
24. Особливості зайнятості та безробіття в Україні.
25. Рента. Дохід на капітал.

26. Соціальна політика держави.
27. Функції держави в ринковій економіці.
28. Суть та тенденції розвитку світового господарства.

29. Структура світового господарства.

30. Форми міжнародного поділу праці.

31. Система міжнародних економічних відносин.

32. Глобалізація економіки.

33. Економічні аспекти глобальних проблем сучасності.
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